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产品名称 社交电商 怎么做？新手小白只需要三步，就可
以快速布局社交电商？

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

移动互联网快速的发展下，越来越多的企业家朋友，开始重视社交电
商这个领域，其实早在2014年提出“新零售”这个概念之后，就有许
多的朋友，有在观望的、注视的、忐忑的、没有方向的，直至“新冠
疫情”的催化下，线下闭门不出，实体门店越来越难做，传统电商（
淘宝、京东等等）所有流量都掌握在头部商家里面，在三重的刺激下
，很多企业家朋友，开始拓展和尝试分享经济下——社交电商。

第 一，挑选合适的产品

解析；很多朋友多说，我要做社交电商，该用什么产品好呀，小胡的
建议是做成“垂直类电商”，继百团大战之后，所有的电商平台都意
识到了，流量才是电商平台的立根之本。

那有朋友就说，这对我选品并没有关系呀？其实不然，流量是平台的
立根之本，那么同理说所有的电商头部平台，都会头破血流地去竞争
“流量”，这个对于我们中小企业和初创企业来说，那是伤的，你熬
不过他们的，人家有资本垫底，只有做成垂直，深耕一个领域，你将
要在从“价格、深度、产品质量、价值维度”四个层面，对他做降维



打击，自然也就做成差异化了。

第二，找到适合自己的营销引流活动

解析；相对于传统的电商，社交电商就更加的灵活灵活了，整个电商
系统平台营销方案由你自己设计，传统电商（淘宝、京东、拼多多等
）他因为已经有了稳定的流量客户群体，所以设置一些简单的营销功
能，b端商家花钱就可以上推广、直通车等等。

那什么才是合适自己的营销引流活动，这个是至关重要的，营销活动
设置得好不好，直接决定你的平台能跑得有多快，目前整个市场上来
说，大致可以分为几类：拼团类型的、社区团购类型的、内容电商型
的、分销类型的

第三，设置好商业模式

解析；人为财死鸟为食亡，没有永远的朋友，只有永恒的利益，推广
和激发那必然是利益的驱动，常用的奖励模式：直推奖励、间接奖励
、店主奖励、区域代理奖励、绩效奖励、业绩分红榜、招商奖励、静
态分红等等。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

