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有这么一个卖包包的团队，他们短短只用了两个月的时间，就将他们的平台流水达到了100万的会员量！

就让我们看看他们具体是如何办到的。

其实像是包包这一类的产品，竞争可以说是非常大，越来越多不知名的小品牌以及数量越来越多，款式

也被各种品牌方成批的生产。

那么他们一个全新的品牌，一个就卖两百块钱一个？又相比小品牌没有价格优势，对比大品牌也没有品

牌效应，他们又是怎么样提高销量的呢？

原来，她们已经抛弃了原有的线下门店经营，全部精力都放在线上了，这样不仅仅节省了线下的房租、



水电、人力等一系类成本问题，更重要的是不会被时而复发的疫情所干扰。

而在她们的平台当中，只要你消费购买了她们家的包包，就都能获得其中她们平台发放的包包币。

可不要小瞧这个包包币，虽然它并不像其他平台那样用包包币去抵扣消费购物，但是用户可以用这个包

包币去参与她们平台的一个众筹活动，并且通过不断参与众筹活动，还能让她们从中渐渐的把这两百块

钱的本钱“赚回来”。

是这样的，她们平台所设立的众筹活动是基于三个机制：满四出一、复倍利增、爆仓重生。

满四出一，平台堆积两期众筹，当期众筹出期的是下一期众筹所筹金额，以此以往渐渐保证持久发展。

复倍利增，她们的每一期增涨幅度都在30%，也就是说假设第一期需要1000的购物币，那么第二期就需要

1000×30%+1000=1300的购物币，以此类推。当然这30%当中也有分为12%的静态收益、10%的动态收益

、8%的平台服务费。

爆仓重生，她们平台的众筹，终会有筹不满的这一天，那如何才能避免众筹失败之后，让用户心里难受

呢？这就是她们众筹的核心机制了，当众筹失败之后，则判定重新开始将当期失败的包包币全额退还给

到用户手中，后三期的包包币则退还70%的包包币，剩下的30%则转化为优先权杖。



由此以往，渐渐的女孩子们也喜欢在她们的平台去购买包包，因为还能通过参与众筹活动赚钱，并且她

们的包包也在不断的更新换代，但是价格却一直能够稳定在这个价位。

后续她们的产品包包越来越多，在你购买第一个的时候挑了一个最喜欢的，但是在后面还提出了换购功

能，只要是后面再重新拿包包进行退还，就只需要付出一个快递邮费，就可以获得一个全新的换购包包

，后面所设计的这个环节，就是非常符合人性的了。

最后，他们平台能火的原因究竟在哪里？是不是就是在最开始，只要购买包包就能不断地赚取收益，并

且她们也在不断精进她们的产品，这也是能够占领/市场份额的核心竞争力。
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