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关于世界上zui好的商业模式。我认为是佛教的商业模式，为什么这么
说呢?

我们会发现佛教他们没有业务员，也没有人去推广，

但是它却在这个世界上存活了几千年，而且还有那么多的信众。

我觉得很多时候我们在研究或者在学习所有的商业模式的时候，

我们首先把佛教的商业模式能够摸清楚，摸透它的整个的运营机理并
且能够学会。

那么对于我们来说都是一个非常大的收获，如果你的企业能够用到这
样的商业模式的话，

你肯定可以立于不败之地。当然要做到这一点非常的困难，因为不是
一般人能够做到的。



那么我再跟大家说一个一般人能够做到的，类似于佛教的商业模式是
怎么来做的。

【1】案例呈现

有一个老板搞了一家水果店，刚开始的时候还是信心满满，为了和其
他店有区别，

把自己的定位为批发式水果店，但是经营几个月以后发现营业额越来
越少，

自己的水果店也没有什么特色，和同行不断的进行价格战，

所以后来这个老板就开始反思，开始找高人指点，庆幸的是他遇到了
老师，

老师告诉他第1件事就是加粉丝，要想把水果卖出去，

必须要有大量的粉丝用户，所以就设计了一个获得粉丝模式。

【2】活动结果

结果没想到，这个模式不光让他赚到了钱，

还一跃成为附近著 名的网红店，后来乘着直播带货的风潮，

他的门店营业额也随之水涨船高。

【3】拆解玄机



第 一步：

这个模式怎么设计的呢？很简单，比如当所有的同行西瓜都是卖两块
钱一斤的时候，

他直接卖一块钱一斤，但是如果你想要享受到这个优惠，

你必须转发他们设计好的海报到朋友圈，各位价格便宜一半，请问有
没有吸引力，有吸引力吧，

所以如果你想获得这个优惠，你是不是要加他的微信，

就是这样，通过这种模式既可以吸引用户，同时把用户留在朋友圈也
可以达到裂变的效果，

就这样持续的干了几轮下去，他加满了二十几个微信号，

因为同样的产品同样的质量，价格便宜很多，

对用户还是有很大的吸引力的，所以第1波用户他就是用产品带来流
量，

你转发了就能享受优惠，你不想转发你就用正常的价格来购买。

第二步：

在这里大家注意的是，这样模式玩的都是新鲜水果，刚上市的时候去
玩，

为什么，因为很多商家都是靠第1波新鲜水果赚钱，所以这个价格会
比较高，利润就比较高，



这样他不仅不赚钱，甚至是略亏的卖，这个价格形成的差就相当的明
显，

别人卖10块的时候你卖5块6块是不是有很大的吸引力呢？

可能有的人说，这样玩我不就亏本了吗？

总是这样玩也不赚钱啊。这样想是因为很多人就是没有用一个布局思
维在玩，

大家想一想，他这样玩了几个月以后，是不是拥有了几万的用户，

所以他只要在朋友圈发布一个水果促销的消息，基本上都是水果没到
店都已经抢购完了，

有些都是整箱整箱的买，当这种活动持续一段时间以后，

基本上你都已经成为附近的网红店了，这个时候你掌握着一批非常精
准的用户，

加上口碑传播，基本上你的同行很难跟你竞争，所以在老师的指导下
，

这个老板把这个转发分享享受优惠的套路玩到极 致，几个月的时间，

把营业额从每天的几千直接飙升到每天几万，而且是稳定的每天几万
的营业额。

后面的玩法基本不用我说了，有了大量的用户就不用再亏本了。

【4】闻一知十



通过这种方式，相当于他其实只要服务好已经加了微信的精 准客户，

让他们很愿意的将他们产品以朋友圈的方式发出去。

自然达到的曝光率和付出的成本，不用逼你去做任何的宣传推广，

而且效果还不错，投入的成本要低很多。

所以相当于这个水果店所采用的方式是一种类似于佛教传播的，

口口相传也就是达到了以前我所说的耳语营销的效果。
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