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本来就想着就在线下经营，安安分分地做事，做自己的生意并不想再做出改变，但随着时代的变更原先

原有的线下商业经营模式已经不再适合，最后眼看着自己这苦心经营的企业，一步步走向下坡路。

这可能是大部分传统企业都在苦恼的问题，如何才能解决现有的线下经营模式，走向线上转型？

有些企业选择入驻到其他的第三方主流平台，寻求与人合作，但是整个转型的命运都在他人手中，自己

无法选择自己想走的道路，无奈也只能不断重新寻找新的合作伙伴。

不妨选择自己做平台，自己启动转型数字项目！



做平台，没经验；没关系电商商业模式帮助您逐渐一步步走向正规。

针对于这样的一系列传统行业而言，前期想要尝试是否能够成功走向自己所期望的道路，但却总是苦恼

于无从下手，而商业模式的存在恰恰就是为了这些企业能够走向正确的道路。

分享购商业模式，这款商业模式的特点就是能够通过对接一系列的主流第三方电商平台像是某猫、某东

、某多多等等，首先在自身本就缺乏品牌影响力的情况下，先通过这些其他大型平台来为自己的平台进

行引流。

有句话说的好“杀不死你的，终究会使你变的更强大！”

转型也是如此，就算一次不行，再来第二次第三次第四期，每一次的失败都是为你下一次的成功做铺垫

。

分享购商业模式，最吸引人的莫过于用户在通过分享购跳转到其他平台消费之后，这些平台则会按照销

售金额进行返佣给到平台，平台再拿这部分的佣金进行分佣。而如何分佣？分佣怎么样才能吸引用户？

分佣如何才能确保合法合规？



想要分佣合理，一个好的会员机制就必不可少。

该模式采用了会员公排机制，只要是进入平台的用户都会按照相对应的位置进行滑落，后台系统将用户

进行自动分配；同时采用五五会员机制，每一位进入平台的用户下方都有着五个位置，用户可自行邀请

满这五位，当然如果邀请超过五人则多出来的用户将自动滑落到再下一位当中。并且其中包含九层，第

一层五人、第二层二十五人、第三层一百二十五人、第四六百二十五人一直到第九层达到一百九十九万

的用户量，总共将会有二百四十四万的用户量。

那么具体分佣究竟如何呢？

首先用户自己消费即可得到奖励，该笔奖励取决于用户在哪里消费的，在第三方平台消费则按照返回的

佣金进行返佣，在分享购当中消费则按照商品利润进行返佣。

假设你在第五层当中，你的第一笔消费将会产生两种奖励，首先就是自购奖励，将会把40%的佣金奖励

给回到你的手中，第二种奖励分享奖励，将会给到你的上级用户40%的分享奖励。

并且通过这样的机制，后期平台引流达到预期之后，还可进行区域招商，招区域代理人，只要在该区域

消费购物则区域代理就可以从中获得10%的佣金奖励。



其实无论是做什么行业，做什么产品，在现在的数字化大数据时代，无法成功转型就无法成功迈入更上

一层楼的一步。
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