
白送12万洗碗机，老板非但不亏，还一个月抢占市场

产品名称 白送12万洗碗机，老板非但不亏，还一个月抢占
市场

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

今 天分享的主题是价值 12
万元的洗碗机的免费送，一个月的时间占领2000 个市场份额。

洗碗机免费送、租赁费都为零，这个世界怎么了？千奇百怪的送，送
，能赚钱吗？送，商家不是在找死吗？下面我来同大家分享一个真的
已经存在而且成功的经典案例：洗碗机免费送、租赁费都为零。

广州的一家洗碗机公司从事洗碗设备制造行业近 25
年了，公司旗下有四个洗碗机生产工厂，zui高年产值接近两个亿，

近几年销售遇到了严重的瓶颈，配备了近百名销售员，线上线下推广
也都打不开销路，经营亏损非常严重！

而且这个洗碗机项目不属于重复消费的产品，基本上买过一次洗碗机
设备，可能六年八年甚至以后都再也不会成为回头客。

作为企业老板心急如焚，无奈之下走进了财智精英汇的《五维盈利—



运营系统》咨询会，几天的时间，随着我们老师的详细了解行业项目
的情况，层层剖析，给了他一个洗碗机免费送、免费租，还能比以前
赚更多钱的方案，

老师没有揭开方案详细运作方案之前，当时他也懵了，这么大的设备
怎么送？送到天南地北全国各地收钱都成问题，能赚钱岂不是笑话？

经过老师的一番思路的开导和点拨，他如释重负，脑洞大开，下面就
不绕弯子了，跟大家分享一下这个项目的整体操作流程。

洗碗机免费租免费送

1，先说说洗碗机的优势

可以让客户告别手洗时代，提高工作效率和工作积极性，降低劳

控风险，减少体力消耗，让洗碗变成流水线作业，降低能源消耗，节
约水和电，更加省时省力，使后厨更加整洁，降低污水排放。

2，免费租免费送的方案

一台市场价值 12
万元的洗碗机设备：洗碗机加热水机加泡池,商家只需放
6万元设备押金，并且给予分三年返还，第 一年返还 1
万元，第二年返还 2 万元，第三年返 3万元

那么其他还有什么条件呢？

我们来看看他是怎么操作的，双方签订免费租赁合同期限为 36 个月，
也就是三年，合同期满后赠送正在使用的洗碗机设备，商家每月支付
4500 元租金，生产厂家返还市场价值 4500 元礼品，礼品清单下面都有



说明，商家享受的服务，免费保修三年、人员免费培训、技术巡查保
养。

就是以上的一个简单而明了的方案，企业老板回去之后马上就落地执
行，一个月的时间迅速占领了国内 2000 多个市场份额，免费送出去了
2000 多台洗碗机设备，取得了近五年来前所未有的成绩

那么我们来分析一下这个方案是怎样能够赚钱的?

一套市场价值 12 万元的洗碗机设备，成本是 3
万元，现在我们免费送设备就收 6 万元押金，分三年全额返还，，这
就有了一个资金的沉淀，现金流的运转，每月在洗碗机厂家的企业商
城平台付款购买 4500 元礼品乘以 36 个月等于 162000
元乘以纯利润占zui低标准 35%的利润，那么就有 56700
元的空间利润再减去 3 万元成本，那就是净利润还有 26700
元。也就是说，每送出去一套洗碗机设备净赚26700 元！

在这里我们对企业平台的所有礼品做个简单说明，

1，礼品的对象所选的都是使用洗碗机商家的配套产品，而且是利润
点稍高的产品。

2，整合一级代理或礼品的生产厂家拿第 一手价格

3，使用洗碗机的商家通过企业内部商城平台下单，那么洗碗机厂家
就安排礼品商厂家发货
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