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产品详情

刚开始众筹形式是通过线下微商千人大会路演众筹得，每人交200元，
就可以参与这个项目，前50人，只需200元，后面每50人提升100元，
很快就招募到200人参与。

我们先不管他们是怎么介绍他们的这个项目的，怎么说服大家参与，
他们针对这个项目也做了很多努力，比如配方调料经过很长一段时间
实验当当使用小龙虾就使用了几百斤，后面就有了这次众筹项目产生
。通过开线下峰会路演形式，来进行众筹招募成员。

大家不要小瞧了这200人哦

1、他们不是加入众筹项目，等着拿钱就可以了，而且他们也参与进
了这个众筹整个运营过程2、可以参与这个项目的分红

先说下这200元能干啥，如果单单说到这里，你可能会觉得很普通嘛，
对吧

1、可以获得项目独特的LOGO衣服，瓷缸，200元消费券，总价值300



元这是大众化的众筹形式，后面?他们借助这200人的力量实现了病毒
式传播。

从200人倍增到了2000+个客户来消费，单天还有多少人在?后面开始分
享他们的病毒式传播策略了。。

其实这个病毒式传播策略很简单，但是威力很强大，正因为是线下众
筹，所以很多参与众筹人员?都是当地人。

而正因为参与众筹大部分是当地人，所以才引发了后面一连串病毒式
传播效应。

思考∶大家聊聊，如果是你，你会使用什么样的病毒式传播策略?

这个策略是能够引起病毒式传播的。。好好思考下下，其实你们都接
触过的～

他们的方法，就是转发一条说说，集20个赞，就可以获得50元优惠券
记住?1、要转发，2、要集20个赞，3、赠品∶50元优惠券?

更一个重要的是，当地的人，朋友圈很多都是当地的人，基本上自己
的亲戚朋友，都会在你的微信好友，对吗?

为了这50元优惠券，为了能吃到特别味道的小龙虾，他们是不是要先
发给自己的亲戚朋友，是不是会到处推广宣传，这样从点到面，再从
面到面传播，形成了病毒式扩散。

小股东，只是个参与分红者，跟他们利益相关，而且他们有这个义务
去传播。

200人什么概念?假如一个人有200个好友，那么就有4万个数据库。



4万数据库，一个人去操作肯定很难，但是200人去操作就容易了，而
且扩散后，受众面积不止4万?对吧，而且现在每个人的好友数量不止2
00 人，对吧?

因为有利益驱动，所以这200个小股东，就很容易动起来。

假如你跟我没关系，我没有给你好处，我叫你帮我转发，分享下说说
，你愿意吗 ?

肯定是不愿意对吧?当然有些人可能会愿意转一转。

如果你参与入股了，你是不是会去宣传这个项目的产品，是不是会向
你周围的朋友推荐你的产品?

更重要的一点，你可能还会炫耀下?我是某某团队的小股东哦。

现在很多人都在找身份，找一个象征，可以证明自己的东西。

所以为什么众筹会这么火，为什么XX商会会这么火，有的人甚至会不
惜花很多钱加入，找到了身份，就找到了组织，找到了组织，就找到
了自豪感，就觉得自己层次就不一样了，高大上了对吧?

路上遇到某个人，就可以自豪地说，我来自某某圈子，QQ空间、QQ
昵称?微信昵称、签名，就有东西可填了～

借助圈子，借助身份，就会很容易吸引人来拥戴你，他们甚至会非常
崇拜你，即使你目前还没成功。你们平时?是不是有这样的感觉和举动
呢?

很多人，一直内心想不通?为什么很多人明知道?消防是个高危险的职
业，但是还是有人去做了，而且他们的思想很坚定，一遇到危险，都
会毫不犹豫冲到前线。



对吧，所以很多时候我们不能站在自己角度去评判一件事就像，刚才
有人说，点赞是一个很老套的过时的策略一样。。

但是别人为什么能用这么牛逼，从200人裂变2000人，这你就不懂。。
假如这招，还吸引不了你参与，那么，现场还可以和很多微商大咖一
起分享微商赚钱秘诀呢，现场还有
iphone6抽奖呢。你难道还不愿意去吗?

更精彩的还在后面呢，后面又使用了一个病毒式传播策略。还有多少
人在?在的朋友打个1

思考2∶大家再思考下后面他们会使用哪种病毒式传播策略

第 一，如何解决距离问题，虽然本地，但也总得解决距离问题，距离
太远，客户为什么大老远跑过去消费。

其实有时候，当你对一个产品产生期待、渴望的时候，距离不是问题
，就像我们追星、追名人一样。

一听他会在哪里举办演唱会，在哪里演讲，是不是会马不停蹄过去?

有点人 会打老远跑过去，仅为品尝它的味道，就像当时的黄太吉一样
，有人就专门去品尝它的味道

所以有时候人的行为是很难理解的，疯狂程度?令人发指!

后面他们使用的病毒式传播策略
其实很简单，也是运用了人性的心理。

刚才前面也说了，众筹了200人，每人发一件统一的LOGO衣服，那么
这200人整齐地?晚上走在一起，是不是有很大的气势呢?



当你看到200号人整齐地聚集在一起，你是不是会很好奇，甚至会远远
观望，感觉是要出事了一样。

警察这个时候，是不是很有可能会出现呢?

当路人看到这样的场面，是不是会走过来问，是要干什么?

他们就说，我们要去免费吃小龙虾。

免费吃小龙虾，不吃白不吃跟上!!

于是，200人，zui终?变成了2000人，网络上+线下传播

免费吃策略很多种，很简单，你消费多少，我送多少优惠券。你吃100
元，我送一件价值 100 元的文化衫

当一个人处于一个火热的消费场景中，人是会毫不理智地去消费的，
改天跟大家分享我这个月去旅行的一个案例，改天跟大家分享我这个
月去旅行的一个案例。

感谢大家!分享差不多了

想不想知道，他们zui后是怎么从2000+人再次裂变成2万多人的?大家
先回答下，前面的分享怎么样?
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