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产品名称 书店如何通过杠杆借力，前端白送吸引客户，后
端赚

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

丁老板在大学城开了一家书店，但是，他不卖书，他免费提供租书。
他每年可以净赚上百万元。丁老板天天坐在店里，不怕风吹，不怕雨
淋的，是如何做到一年净赚上百万元的?

丁老板的书店只免费提供租书。免费租书，却能赚到上百万元?原因是
丁老板善于借力!善于运用媒介。

丁老板书店里的书基本上是考研、雅思、托福、考公务员必备的一些
参考书，同时还有一些考试必备的教辅材料，也提供一些往年考试的
卷子，这些都是免费向大学城的学生租用。免费的，完全免费!

由于完全免费，吸引了大量的大学生向丁老板租书，每个租书的人只
需交纳50元的押金，就可以拿走3本书。3本书还回来，50元押金就退
给你。如果续借，押金继续交着。但是丁老板并不是靠押金来赚钱的
。

租书，还书，让这群学生不停地要来丁老板的店，同时，每个大学生



租书都会有针对性，比如∶考研的就会租考研的书，考雅思的就会租
考雅思的书，考公务员的也一样。

丁老板通过系统登记学生们曾经租过哪些书，现在在租哪些书，从而
发现，既然考研的学生向我租了这些书，那么他们是否要上培训班?大
部分学生还是要上这种强化班的。但是丁老板没有培训公司，没有老
师。于是他想到了借力!

丁老板与培训雅思的合作，与培训公务员的合作，与培训政治的合作
，与培训英语的合作。。。能合作的都合作了，然后招一个学生，这
些机构就给相应的提成!

这些学生免费在丁老板那里租书，也经常与丁老板交流，信任几乎不
成问题，丁老板推荐给他的培训班，成交率就比普通的业务员要高很
多!

于是丁老板通过免费租书吸引了大量的学生，学生们之间又会相互传
播，互相介绍，来的学生更多!

接着丁老板都知道他们接下来要考什么，是考研，还是考公务员，然
后针对性的推广给每一个学生对应的培训班，帮助相应的机构招生，
一年轻松赚百万元。

丁老板通过免费租书吸引了大量的学生，又通过租书还书，吸引学生
重复的到他店里来，建立信任，然后通过杠杆借力轻松地赚钱!

营销智慧∶通过这个案例深刻的明白了什么是杠杠借力，更重要的改
变了一个商业模式，本来是靠租书来赚钱的，但却改成了靠替别人招
生赚钱的模式。

租书可以理解为是为了招生用的赠品，起到了建立信任的作用。但这



个赠品可不是简单的赠品，它是有魔力的，它是别人特别想要的，在
客户心中是有高价值的赠品。

不是单纯地送出一个赠品就可以吸引到客户，我们也经常看到很多行
业发的赠品，比如饭店的满100元给20元现金券，家具城的1000元现金
券，经常看到的是有些赠品领走了后，却没有产生效益。

因此你设置的赠品一定要给客户一个回头的理由，而且是不断的回头
，从而更轻松地粘住客户，促进客户的消费。你赠送的服务或是产品
必须要让客户动起来，你才会有机会。
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