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在一次的企业家聚会中，我与几位友人在交流一个很严肃的问题，那
就是∶为什么有钱人越来越有钱，没钱的人为什么越来越没钱?

一位友人说∶因为有钱的人可以运用资本投资，通过钱生钱的方式，
快速赚钱。

另一位友人说∶因为没钱的人更珍惜钱，所以他们不敢投资，不愿意
冒险，于是一直就在那个死循环中转动。

他们说得不无道理。但其中一位成功的企业家说了一句话∶一个穷人
，永远都在想着的是通过自己的力量来赚钱，而一个富人永远想的是
通过整合别人的力量来赚钱。

这句话让我思考了很久，也一直印在脑海里。于是老李通过走访一些
投资人士、企业家、公益人士，逐一分析他们成功的道路，找到他们
成功的秘密是什么?因为我相信∶成功不一定可以复制，但一定有迹可
循!



我通过分析之后，发现他们的成功都有惊人的相同之处!而且精华地概
括起来，就3句话!

成功3把金钥匙∶

第 一把金钥匙∶找有钱的人，因为钱流向那里。第二把金钥匙∶找有
客户的人，因为客户走向那里。第三把金钥匙∶找有方法的人，因为
方法就在那里!

金钥匙一∶找有钱的人，因为金钱流向那里;

大家都可以发现社会一个普遍存在的现象∶有钱的人，越来越有钱，
没钱的人，越来越没钱。为什么?很多人都回答说∶因为有了钱后，钱
生钱啊。难道就是这么简单吗?

不是的。如果要用一句话来回答，那就是∶因为钱会流向了有钱人!钱
知道答案。金钱流动的方向代表着市场趋势的方向!有钱人越来越有钱
的背后，代表着四个重要的因素∶

1、有钱的人，一定有一个很好的赚钱模式;

2、有钱的人，一定有一个很好的赚钱方法;

3、有钱的人，一定有一个很好的赚钱项目;

4、有钱的人，能够把握金钱流动的方向。

钱流向有钱的人，如果你与有钱的人在一起，那钱不也一样地流向你
吗?

更重要的一点是∶你可以找有钱的人投资给你，插上资本的翅膀，轻
松快速地腾飞!



如何与有钱的人合作呢?1、为有钱的人工作。2、与有钱的人合作。3
、让有钱的人投资于你。

案例解读∶

张强一直是一个平凡的厨师，做着自己喜欢做的工作，当有一 天他看
到周黑鸭成功的创业案例时（周黑鸭的老板之前也只是一个打工的。
），他的内心开始强烈地反应，期待自己也能做出一些成绩。

张强有着祖
传的卤制香干的方法，味道独树一帜，于是他想从这一块入手。

但是，钱在哪里呢?如何开始第 一步的创业呢?张强想到了自己饭店的
老板，于是他跟老板说∶我想为饭店增加一个特色小菜，卤制香干。
老板说∶你做做试试呗!

张强把做好的香干给客人试吃，大家都十分认可这个味道!过不多久，
很多客人来这里必点这份香干。

张强见铺垫做足了，鼓起勇气跟老板说∶老板，我心中有一个计划，
想做特色香干小吃连锁，同时把香干做成包装食品进入商超，我对自
己的技术有信心，但是没有钱。

张强把自己的想法与写好的方案给他的老板看，老板看完后，也清楚
张强的做香干的技术。于是就对张强说∶我支持你。我想你可以集中
做一个香干生产工厂，把生产好的香干直接输送到各大酒店。这一块
我有资源。

于是，老板投资，并把资源介绍给张强，张强技术入股。一家地域品
牌的香干就这么做起来了，从输送酒店开始，到开办自己的零售店，
再到包装送到商超，张强的老板全盘管理与运作的能力，帮助张强省
了很多的弯路。

所以，有钱人背后，不仅仅是钱，更是资源，管理能力，团队能力，



以及丰富的吸钱经验!

金钥匙二∶找有人的人，因为客户走向那里;

每次我在杠杆借力营销特训上课的时候，我都会问学员，我们做营销
的人，是谁给我们付钱啊?他们都会回答说∶客户。

是的。我在特训中讲到zui多的一句话就是∶营销，你理解了客户，你
就成功了一半!

同时，我们在生活中还会发现一个有趣的羊群效应∶哪一家店面或公
司的客户多，他的客户会越来越多，哪一个公司的客户少，他的客户
会越来越少。

这是为什么呢?很多时候，我们回答到∶因为大家喜欢跟从啊。如果要
用一句话来回答，那就是∶客户会走向有客户的人;

有客户的人越来越有客户，背后有着三个因素∶1、有客户的人，一
定有一套很好的与客户建立信任的方法;2、有客户的人，一定有一套
很好的满足客户需求的方法;3、有客户的人，一定有一套很好的留住
客户的方法;

李晓经营着一款美容产品，一直以来卖得不好，只有零星的一些客户
。她也知道，自己的客户就是那些经常喜欢去美容院，去SPA
馆，去瑜珈会所等机构的爱美、注重生活品质的女士。

于是，李晓就从一家zui大的美容院开始，因为自己的客户就在这里啊
!怎么开始呢?李晓就花了一个月时间，隔三差五地去这家美容院消费
，同时还办了一张会员卡。久而久之，老板就注意到李晓了，交流过
程中，渐渐产生了信任。



铺垫做足后，李晓提出把她的美容产品作为赠品送给美容院的老客户
。老板欣然答应了!于是，由美容院与李晓推出一个回馈老客户的活动
，通过活动，李晓快速获得了近1000多个客户。

李晓与美容院的老板相处久了，就以姐妹相称。美容院的老板教会李
晓该如何服务于这群客户，如何与客户互动，如何成交这些客户。100
0个客户加上这些运营的经验，李晓只是用一张会员卡，10
多次的消费换来的!

有客户的人，背后不仅仅只是一群客户，更重要的是他们懂得客户的
需求，他们知晓客户的内心，他们知道如何成交并服务客户!

金钥匙三∶找会做的人，因为方法就在那里;

还会有人问，牛四爷啊，我有项目了，我找到很好的项目，我也清晰
地看到了客户在哪里了，但是我还是不知道怎么做。

我们还会看到，做一件事情，会做的人，越做越顺手，不会做的人，
越做越烦。为什么?有人会回答说∶天赋啊。

答案应该是∶因为他专 业，让专 业的人做专 业的事。

会做的人，后面也代表着三个因素∶

1、会做的人，一定对这个专 业有很深地了解，他一定经历了摸索或
学习的过程，而这个过程我可以省去;

2、会做的人，一定掌握了这个领域中成熟的方法;3、会做的人，一定
对这个行业与领域有感情，有期待。

你所不会的事情，在这个世界上一定有人会，你若想快速地做好这件
事情，那么，找到会做的人，要么让他帮你做，要么让他教你怎么做



。

我们来总结一下这三把金钥匙∶

有钱的人代表钱流向那里，说明项目在那里，或钱就在那里。

有人的人代表客户就在那里，说明需求在那里。会做的人代表方法在
那里。

那么∶通过借力有钱的人获得项目或钱，通过借力有人的人获得客户
与市场需求，通过借力会做的人把项目与需求结合起来，把钱收回来
。
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