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产品详情

抖音也在大力推广抖音小店，各种免费流量、扶持政策一波接一波。尽管如此还是有很多人不知道抖音

小店是怎么操作的。

如果你是新手，但又想做抖音小店，那么按照我下面说的这个流程来做店，都会有明显的效果。下面我

们就来理一理抖音小店运营的思路。

一、准备开店

准备好开店的材料，身份证、营业执照、银行卡、小店保证金，进入抖店入驻按照流程注册即可，经营

哪个类目，看对应的保证金，然后缴纳即可。



二、店铺基础思路

先说一下大致的思路：上品-推广商品-获取流量-出单发货-售后处理。

很简单，就是把别的店铺的商品上架到自己小店，做推广，不用考虑货源和售后问题，只需要去别人那

边采集商品过来上架到新店，有人下单，我们就去拍单从而获取差价的利润。

三、就是选品

俗话说，七分选品，三分运营，商品选的好，流量就多，后期找达人带货也会容易很多，这样爆单的几

率就会更大。选品就从飞瓜、蝉妈妈、抖店选品广场、达人直播间、同行等渠道进行挑选。优先选择排

行靠前的商品，或者爆款商品同类目下的品，爆单的几率依然很大。

前期新手可以选刚需品；消耗品；性价比的产品、新奇特产品、颜值高的、季节性产品、日用品、榜单

上热门商品。客单价低，好转化。

四、推广方式

推广方式分为自然流量和达人带货两种。



自然流量相对新手来说并不友好，流量不好控制，前期需要有一定的基础销量，产品质量要高，店铺权

重也要高，这样平台才会将我们的商品评为优质商品，推入免费流量池。

所以这时候达人带货也就成了适合新手的玩法，出单稳定，见效快。我们前期做抖音小店，主要还是靠

达人带货起量爆单的。一个带货能力强的达人，一场直播就能为你的抖音小店带来几千单，甚至是上万

单。

像我们这边新手都是做的精细化运营店铺，找达人带货，5天左右出单，2-3周稳定出单，单月单店利润3

000-1w没什么问题。
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