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今晚分享一个震撼性的项目，人数少一点没关系，这个项目可操作性
很强，可复制性很强，甚至给没有项目的人，带来一个很大的期待。

这个项目跟孕妇有关

首先分享几个核心的参与对象∶第
一个对象是医院第二个对象是SP平台第三个对象是孕妇

SP平台∶移动、联通等通信运营商平台。

现在我们不管买哪一个号码，都会有一个套餐，这些所有移动通信的
运营商，都非常期望你们能够经常地运用流量，经常地上网，经常地
看一系列网址的东西，经常地鼓励别人去看网页。

他们所用的一种方式很经典，跟抽烟有点类似，假如我是一个烟的生
产商，我先给你免费供一个月的烟，抽完之后，干嘛?上瘾了!上瘾了
之后，干嘛?买烟!



那么，SP运营商怎么做呢?他先给你一部分免费的流量，给你去玩，玩
了，干嘛?上瘾!上瘾了，干嘛?消耗更多的流量，让他赚钱。让更多的
人去使用手机上网。。。

现在所有怀孕的孕妇基本上都是70末或80后，对生小孩都是非常陌生
的，甚对生小孩有很强烈的恐惧症，如何生小孩，如何带小孩，不知
所措。他们很期待有人能跟他们分享这方面的信息。他们也许可以上
网，上网的话，他们会很被动，他们不能及时获取别人给予他们的东
西。

第 一，我们通过跟SP运营商，移动、联通、电信合作，建立一个信息
发送平台，向所有孕妇从怀孕起来，第 一个月注意什么，第二个月注
意什么，第三个月注意什么，一直到他们生小孩之后，第 一个月注意
什么，第二个月注意什么。。。该吃什么，该做什么。。。对孕妇一
系列鼓励话语。

隔一 天给孕妇发一条短信息。孕妇到医院，所有主治医生，会给他们
推荐这样的一个信息平台，只需要2块钱的信息费，就可以享有这种
获取信息的权利，或者是3元，5元。

我们跟SP运营商说的是，我们的内容肯定有相关下载链接，肯定有视
频，帮忙他们消耗流量。在这样的情况下，所有人基本上都会交这2
元钱。2元钱，真的不多。

在这里我们可以看到一个很重要的东西，全国生小孩，大概800多万，
甚至1000万，一个城市大概有10万左右，你只要做到1万人，一个人2
块钱，你就很轻松赚到了2万元。

这个项目谈到这里，只是很小的一半。

跟SP运营商，我帮你消耗流量，帮你发送信息，你能不能一个月只收



我2毛钱

跟医院合作，，一些细节，就不在这里公开，因为我有两个学员，在
不同城市，执行这个项目。那么你们要执行这个项目的话，在执行过
程中，碰到了问题，可以咨询我。

那么跟医院合作，不需要付出任何成本就可以获得。

客户由医院来提供，平台由SP运营商来提供，这一整个过程，你没有
任何成本，你付出成本的力量在于招三个整理全部孕妇的内容，并通
过SP

平台来发送短信，一个月很轻松地赚到2万，做2个城市很轻松地赚4
万，十个城市呢?

你拥有了这么多数据库，孕妇，小孩。跟孕妇和小孩相关的产品多不
多?你所要做的不是要销售它，你所要做的是推荐它，去经营它。

比如，你所要做的是奶粉，你只要在一条短信息当中，添加一个链，
就可以轻松地赚到钱。

因为你现在获得了别人的一个许可。

因为通过医院的信任关系，他允许我们发短信给孕妇的这个权利，在
这一个过程中，

通过短信不停地建立信任。我们在他们心目中是什么呢?是专家，是权
威，是信息来源，这个平台就是一个媒介。

我们向他们推荐购买的信息，当然我们确保这些东西是好的产品，我
们可以从中赚取一定的利润。



第 一，本来我们发广告是需要发广告费的，而我们现在不需要发广告
费的，来从其中赚取，建立起了信任。

第二，建立起了信任之后，我们还可以继续给他们信息的同时，还可
以促销我们的产品，你觉得这轻松吗?

那么，很好，这是今
天晚上跟大家分享的一个项目，关于医院，关于SP
平台，关于孕妇的一个项目，大家可以花时间去思考下。

这里面我隐藏了两个环节，一个是如何跟医院合作，一个是如何跟
SP运营商合作。这一个过程中，你们可以去思考。

去执行这个项目，对有些人来说不可能，因为可能你们吃不了这个苦
，有些资源不足，做的不一定能够成功。

项目听起来很好不重要，重要的是选择一个zui适合自己，能够快速成
功的项目，能够在自己通过杠杆借力思维里面能够成功的项目。

刘翔成功之后，他的师父孙海平说过非常经典的话，这个社会有足够
多的信息跟机会，我们所要做的不是要从这些信息跟机会中分出好跟
坏来，而是我们要从一群好的机会中挑选出zui好的，zui适合自己的机
会。

所以通过今 天晚上分享的这个项目，这个项目很特别，所要花的成本
很低，所获得的客户数据库，能够很轻松地促销，能够很轻松地建立
信任，但能不能适合你，需要你去思考。是不是很漫长，那么就要结
合你的能力去评估。

运用毛主席的一句话∶没有执行，就没有发言权!
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