
家装公司的商业模式

产品名称 家装公司的商业模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

你装修新家还赚钱，颠覆万亿家具行业，

在很多创业者遇到的问题就是生意越来越难做，导师大街上很多店面
出租转让，那么按理论说，这么多的店面关门 转让，竞争对手就会变
得少，生意应该更好才是，但是生意还是越来越差，为什么生意越来
越难做？到底是谁抢走了你的财神？为什么僵尸店铺越来越多，很多
人都说现在的人都去网上购物了，所以生意越来越差了，但是到现在
他们还不明白为什么生意越来越难做，其实是人们的购物方式改变
了，做生意的商业模式改变了，现在很多人做生意还停留在
十几年前的思想，开个店面等着顾客上门就收钱，这种模式
的店面估计以后还会越来越惨。

为什么？

很多行业已经被新的商业模式颠覆改变了，传统的商业模式已经毫无
反击之力。在这个快鱼吃慢鱼、狼多肉少的年代，谁跟不上时代的步
伐谁就被淘汰了，很多人对这种现象都是看不上，不参与，自以为是



，觉得自己做了十几年了， 经验丰富得很，你们都是昙花一现，但是
他不知道他所谓的十几年的经验是十几年前的一个经验，重复了十几
年，所以给已经在创业的朋友提两点建议，

一，改变不一定成功，

二，不改变一定不行。

在这个创业竞争激烈的今 天，如果你去尝试改变你的生意的商业模式
，那么你有可能获得成功，但是如果你不去改变， 那么终有一 天你
将会被竞争对手改变，那么对于寻找创业项目的人，现在创业应该怎
么做？或者说如何开始寻找一个好的创业项目，接下来同样给大家三
点建议：

一、找痛点；

二、二、找蓝海； 三、三、整资源；

四、怎么理解呢？痛点有需求，蓝海竞争小，资源做平台，平台赚大
钱！

因为每一个行业都已经有了很多竞争对手在做，那么对于一个普通的
创业者来说，你只要找到行业的某一个痛点， 因为痛点决定了需求，
然后找一个细分的领域。因为别人搞大领域，你搞一个小领域，竞争
小！

为什么要整合资源呢？因为如果你想赚大钱，一般来说你就要做平台
，平台才能聚人，有了人你才有可能赚大钱， 下面分享一个从市场痛
点，进行资源整合做平台颠覆行业的震撼案例。从这个案例中你会发



现同样的卖产品，但是换一个商业模式，做资源整合做平台，zui后赚
大钱很轻松，先说一个小案例，也就是一个互联网卖家具的公司，一
般互联网卖家具的分为三种，一种是自己品牌的，就是说自己有工厂
，

自己加工自己销售的。

另一种就是，帮别人卖家具的，赚中间差价的那一种，
zui后一种就是贴牌的，拿别人的家具做自己的品牌。

那么现在要说的这家公司，他们没有自己的工厂，也没有贴牌，但是
也是他们自己的品牌，怎么理解呢？他们玩的是资源整合，首先通过
采购原材料，然后找代工，就是找做家具的厂家合作做自己的品牌，
当然他们做的也是中高 档人群，他们是自己采购原材料找代工，在互
联网上销售，所以他们比同样材料的实体店产品价格要低，因为他们
没有实体店的支出成本，他们体现的是，高质量低价格，所以赢得了
一部分的消费者，所以他们甚至玩起了众筹，你们先给钱， 我再给你
们做，消费者为什么愿意，因为质量好价格低，所谓质量好，换句话
说就是我用大品牌的材料，卖的是他们价格的百分之多少，如果上面
这个算是 1.0 版本，那么下面这

个案例可以说是 3.0 版本，直接跳过 2.0 版本，我们来看一

下他们 3.0 的版本的模式，厦门有一家公司，针对家具行业做了一个
颠覆，但是这家公司的商业模式应该来说更加牛
逼，为什么？因为他这个模式可以全国大规模复制，换句话
说，未来的市场空间巨大，下面详细分析一下他们的这种商 业模式。

大家都知道，家具行业也是越来越难做了。因为店面的
租金人工成本越来越高，受一些互联网品牌的打压，生意越来越差



来越难做，基本上被两大派垄断了，比如说红星某某龙这种实体店，
比如互联网某某乐，这种实体店又太贵，网上不能体验，但是对于消
费者来说，实体店的太贵了，毕竟有很多店面租金和人工成本在里面
，但是网上的呢，只能看见图片， 实物又摸不到，毕竟还是几千甚至
几万块的产品。这家公司就针对这两个痛点让你买到便宜的家具，又
让你看得见摸得着。他们搞了一个平台，网上卖家具。首先他们定位
是中人群，如果你在他们平台上购买家具，然后成为他们特定的会员
，以后你只需要每个月甚至开放 4 次给其他用户体验你的家具即可。

么意思呢？简单地说，如果你在他们平台上面购买家 具，成为特定
会员，然后把你的新家开放给对这种家具风格感兴趣的人参观体验。
这些参观者如果体验后觉得很 ok，然后在他们平台上面下单的话，你
就可以获得五个点的提成。消费者为什么愿意去他们平台购买了，因
为便宜啊，他们这样搞，没有实体店人工装修水电等等杂七杂八的运
营开支 吧，他们直接厂家到消费者，中间省掉了经营商，省掉开店的
所有成本，那么他们的家具就可以做到很便宜。

打个比方说，如果你装修 15 万的套装在他们平台上面只要两三万就
可以解决了，省掉差不多一半，所以消费者都愿意到他的平台上面购
买。我们来看他们这个平台模式的牛逼之处，一、厂 家 直 销便宜。
二、消费者既销售者，三、家庭既家居店，同样档次的家具便宜一半
，而且可以先去看一下摸一下，解决线上的不能体验的缺点，同时又
解决了线下

店面租金低运营成本高的缺点。对于消费者来说zui大的就是实惠，同
时购买产品成为会员，别人来看了，满意的成交了， 还有提成佣金，
因为是中高端的客户，一个客户成交个两万很简单吧，两万提成就是
一千块钱，他开门一千块，自己天天坐在家里，你们尽管来看，你们
来的越多，买的越多越好， 在家就把钱赚了，这个不错吧，什么都不
用干，又不影响自己生活，不影响上班，相当于是周 末的时候，约个



朋友来聊聊天解解闷，说不定还能交个好朋友。对于厂家来说，通过
这个平台相当于在全国开实体店，不用一分钱打品牌，同时能卖家具
，这个划得来吧，解决了厂家卖不掉家具的烦恼， 对于平台来说，因
为没有实体店的这些成本，直接是厂家到消费者，价格可以做到很低
，我拿十个点，拿出五个点给消费者做佣金，自己拿五个点，因为他
们的运营成本并不高，
家具不是他的，是厂家的，所谓的实体店也不是他的，是消费者的。

当全国到处都是他们的合作者的时候，相当于在全国开了无数的实体
店，价格实惠，口碑宣传，这个时候规模大了， 那么赢了的空间又不
一样了，他们这样做成了全国zui大的家具连锁店，但是没有一个连锁
店是他们的，这种就是共享经济的好处，所以很多高手的顶 尖商业模
式也是复制别人成功的模式，然后结合行业的特点再加上创新而来的
。高手都是从一个小痛点出发，然后切入一个市场，打造一个平台，
zui后赚大钱。
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