
全民拼购电商的商业模式，让你主动分享身边的人脉

产品名称 全民拼购电商的商业模式，让你主动分享身边的
人脉

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

近几年，PDD从之前的质量、廉价到现在人人都会想着，买小物件上

PDD买便宜、实惠，是因为什么原因呢？疫情，疫情从2019年年底开

始，从那时候起，人们的经济情况就很不稳定，资金上入不敷出，所

以PDD的低价逐渐越来越多人接受

而我们品牌方入驻平台都渴望一个平台都想要一个好的营销玩法，让

用户裂变，销售额增长，这是我们每一个人都想要得到的。但是有些

营销模式风险高，玩法又太过于复杂推广也有难度，同时也会导致平

台亏损，得不偿失。



全民拼购电商的商业模式，既能让用户主动参与其中，还能主动地去

分享自己身边的人脉！

什么是“全民拼购”？

【全民拼购】模式是结合了当下流行的“社交电商”与“拼购玩法”

，通过全民更人性化的奖励机制，将产品销售中的利润大化让利于参

与拼团的用户。

激励用户参与、分享的同时，也可带动平台产品销售，实现“多方共

赢”的效果。

1、拼购1.0版本（类似于拼多多，就是人满开团，人人均有产品，就

是一个很普通的方式）

只有消费者需要才会来玩。

2、拼购2.0版本（中奖拿产品，不中奖原路返回金额+额外红包）



消费者不需要商品也可以来玩。但是，随着市场发现，大多数用户想

着不中奖，可以拿额外红包，而中奖用户因为产品堆积过多，所以逐

渐不想参与活动

3、拼购3.0版本（加强了对中奖人的补偿和奖励，且不中奖人也有一

定的补偿）

拼购的营销应用是以“让利用户”为运营导向，让消费者在购物的同

时，还能体验到全新社交电商带来的红包乐趣和参与感，同时让平台

、供应商以及线下门店实现更高的流量转化率和复购率。

全民拼购结合了当代的“社交电商”与“拼购玩法”通过更人性化的

奖励机制，将产品销售中的利润大化让利于参与拼团的用户。激励用

户参与、分享的同时，也可带动平台产品销售，实现“多方共赢”的

效果。合法合规运营，以成团奖励、推广奖励、奖励、团队级差奖励

平级奖、区域奖励、团队长分红等分销模式裂变会员，进而提升平台

的用户活跃度，实现用户与销售额双裂变



模式亮点：

①门槛极低，参与即赚（无参与门槛限制，所有用户均可参与活动，

并且参与拼团，无论中奖与否，均有所获。）

②有机会“白拿”产品（中奖用户可获得的“购物基金”，后续参与

活动可全部返回，等同“白拿”。）

③资金安全保障（所有资金通过可信第三方专项存管账号（如微

信�财付通），安全有保障。）

④无泡沫，零风险（所有奖励均来源于产品销售的利润和品牌广告支

出，无泡沫，零风险，合理合法。）

⑤可灵活参与（用户可自由参与不同价格（产品）的拼团活动，中奖

后可自由选择产品或等值购物币。）

⑥奖励可即时到账（订单完成，奖励即可到用户零钱账户，用户按照

平台提现规则即可把零钱进行提现。）



⑦可玩性极强（用户不仅可以获得现金奖励，还可通过“分红积分”

，获得平台额外奖励的月度分红。）

⑧无收益封顶限制（无任何参与次数和收益封顶限制，秉承“越参与

，越分享，越收益”的原则，多劳多得。）

全民拼购，优惠多种奖励制度，可刺激用户参团，以游 戏的方式娱乐

性让用户自裂变、自传播，对比以前的模式，大多存在推销思维，客

户容易产生抗拒心里；而拼购这模式，采用的是营销思维，正波比引

流，消除用户抗拒心理，灵活的机制是很吸引用户的新模式。并且结

合团队裂变奖励机制，让大家的积极主动性会更高。线上线下打通，

资源流量转化大化。
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