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产品名称 链动2＋1如何搭建电子商务系统，权益如何分配
？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

传统的渠道模式是总代理、省代、市代、县代、店面，后是顾客。分

层批发价，分层代理，各级赚钱，几个阶段都有仓储、仓储物流、物

流环节，这些都是成本。以某泉为例，批发价四五毛钱，终端店卖给

你2元，设定倍数达到四五倍，这只是一个非常正常的高消费热销产

品。如果不是热卖，不是高成本的商品，定倍数只会更高。如今，电

子商务已成为各品牌的标准配置。不管你怎么赚钱，网店平台4-5%的

佣金一定要拿，这叫渠道费。

现况我们很清楚一点，推广费用持续上升，方式和营销开支昂贵，为



关键的是不论是传统渠道，或是电子商务，全是火爆一片，现在是品

牌大佬在做完收种，并且也还说日子伤心。

社交媒体电商的本质就是把渠道和营销的成本费用，作为了会员的推

广奖励。根据VIP去解决方式、推销产品、拓客三大问题。

每一个VIP便是社区电商平台的途径，营销是VIP根据微信朋友圈完成

，新人是老VIP拉的。因此你非常少看到一个社区电商平台商品每天

做广告的，除非是就是为了公关必须。

如同100块钱产品，之前你一直在方式和营销里的开支会耗费30块，现

在这30块你不能给别人了，就全部给到VIP，这也是VIP收入实质由来

。

因此从零售的角度来讲，社交媒体电商的本质就是把渠道和营销的花

费作为了VIP推广奖励。VIP是导量深深地关联在一起的，我不能没有

你，你也不能没有。

大家懂了实质，那么我们看一下链动2+1是如何搭建的电子商务系统



，权益如何分配的。

链动2+1分销模式身份

代理：购买499成为代理角色

老板：代理身份直推两人

链动2+1分销奖励

直推奖:代理商a推荐一个小伙伴们可得到服务平台奖励直推奖100

见点奖：老板a每推荐一个小伙伴们，可得到服务平台奖励团队奖200

，在包含直推那部分，一共有300

平级奖：老板a直推了代理c，当代理c升级成老板c。老板a能从老板c

的全部盈利里边获得10%的同级奖赏

分红奖：平台抽取产品利润的百分比，作为月度奖励给予分销商，按



业绩分成

帮扶奖：平台会冻结老总a总利润的20%，除非是做到标准即可解除冻

结，标准为（在老总a逐渐介绍的那两个小伙伴，那两个小伙伴也成

为老总，并且拥有十单的盈利）

例如：A代理推荐了B代理和C代理，A可以得100元+100元的直推奖励

，即A代理升级成为合伙人。当B也想成为合伙人时，则B要直推B1代

理和B2代理，B得100元+100元，而A代理获得200元+200元的间推奖励

。当此时B就成为合伙人就可以独立开发新市场了，而B1代理跟B2代

理还是留在A合伙人这条线做业绩，当B1也想成为合伙人时，也要再

发展直推2个代理如B3跟B4，而A一直可以获得团队间推广收益200元+

200元。一直都有团队新增代理的业绩，一直有人帮你做市场

二：玩法详情

这是一种留人、走人+帮扶的机制

代理就只能获得直推奖励，而老板可以获得奖励模式（直推、见点、



平级、帮扶、福利、贡献）

帮助下属成为代理，或者通过自己的升级成为老板，都会留两个会员

给自己的上级，完成平台设置的规则都可以得的收益去，没有完成平

台帮扶的，只能获得80%的收益，剩下的20%可以靠解锁平台设置的

任务。

模式都只是营销工具，主要是结合卖货来引流推广的作用，模式做入

口，线下要做好服务，商家要实际性的发货。而且控制在国家允许的

二级分销范围，是合法的裂变。关于模式这块也已经由法务部评估过

模式风险问题

从商业逻辑上看链动2+1模式使颠覆了传统微商买卖关系，建立起一

种可角色互转的新型消费关系，即消费者也是消费商，一个足够有吸

引力的商业模式，能够平台在市场上被动转变为主动，占据新的市场

赛道有利位置。

一个好的商业模式必须满足两个基本的条件。一是能够解决流量问题

，二是能够解决模式的连续性问题。各种奖励方式鼓励用户参与赚钱



，同时通过社交关系持续分享消费也解决了模式的可持续性！
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