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产品详情

seo
多年来一直被唱衰，尤以近两三年移动互联网崛起后更是如此。诚然，任何一种流量渠道都有其生命周
期，SEO不可能永远是当初的「黄金渠道」。然而，客观上也不应该忽视的是，时至，在许多情境下SE
O还是可以很容易的做出非常显著的效果。

很多人，包括大多SEO从业者会觉得：SEO没有那么容易出效果啊？但得出这般判断一般都是源自经验
论。个人观点是，造成SEO整体不可控的关键原因是从业者整体能力的极度匮乏。实际上，相对绝大多
数领域，SEO都更容易做出「显著」的效果。至于其道理，让我们来想一下客观本质：

假设我们做产品做到60分，B网站的产品做50分，看着是比别人用户体验好了些，但也就是好了那么不显
著的一小部分。没准因为B网站的域名短点容易记住，用户还是喜欢去B网站；假设我们做技术做到60分
，B网站的技术做50分，于是给公司省了20%的服务器开销，看着也不错，但也只有这样了。

但我们做SEO的时候，如果B网站的SEO做50分，我们的SEO很多时候只需要做到51分就足够了。因为搜
索引擎上的网页排序是互相竞争得来的，分数高的那个网页，不管它是100分还是只高了别人1分，它都
排得更靠前，拥有大化的流量效果。这是鲜有领域存在的极端特殊情况。

做法上只要有些微优势，就能在效果上拥有压倒性的优势，这就是SEO。

（严谨来说，像产品如果切中了用户痛点可能可以一招制胜，没必要再去比具体分数，但SEO也有不少
前置因素可以一招制胜。这些不属于日常工作一直会遇到的情况，此处只讨论常态）

后面来举下四两拨千斤的实例。

案例一，合适的列表页核心导出链接数量

我这里暂且称之为「核心链接数量」的概念，是比如说一个租房列表页展示了多少条房源，又或招聘列
表页展示了多少条职位介绍。除此之外的列表页上的所有链接，如导航栏的、筛选的、相关推荐等等都
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不属于「核心链接」的定义。

适量的核心链接数量，会使得搜索用户寻找到想要的搜索结果的时间成本降低，提升了便捷性，因此对
网页排名有较大影响。

曾经在美团的列表页只展示了12条团购单页面的链接，我对此是否影响SEO流量非常存疑，于是对比几
年前的历史数据，发现当初由技术人员主导，将从36条展示链接改为12条后列表页SEO流量剧减一半。
有如此明确的数据，理所当然的修改了回去，理所当然的流量涨了回来。

后来也有严谨的AB测试数据，证实链接数量过多反而流量也会下降，且离佳值无论多出或少出5条，都
会有可能多达10％的流量差距。且哪怕只10％也不要小看它，假设一个网站原来列表页SEO流量日均10万
UV，这就是每天1万UV的增量。

这个案例我在不少场合提到过，之所以还拿出来提，因为它的特点在于，很多人听了也一下完全想不明
白。因为SEO人员被灌输的概念基本都是「链接的作用是让搜索引擎发现自己网页被其它网页所推荐」
，接受不了新的东西。反而行外人很容易明白，列表页上面链接太少用户懒得翻页、链接太多增加了用
户选择成本，明摆着的道理。
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