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9.9毛钱一只的烤鸭，还没有开业就卖出去了852只，并赚到5万多块钱，你敢信吗？你可能会说不对呀，9

.9毛钱一只的烤鸭，才卖出去852只，不是只有8000多块钱吗，这里怎么就变成了5万多块钱呢，不要说你

疑惑啦，刚开始我也很疑惑。

但我深入地了解后发现，他们玩这个套路啊，其实还蛮厉害的，你们不是老问我，什么烤鸭店怎么做活

动，什么卤味店怎么做活动，什么凉菜店怎么做活动吗，我们要聊的这个案例啊，也许可以给到你们一

些做活动的启发。



在成都有这么一家烤鸭店，还在装修的时候，他们老板就在店门口立了一个广告牌，广告上面写的是什

么呢？扫码添加老板为好友，只需要9.9毛钱，就有机会体验到他们家69块钱一只的烤鸭。

当你添加老板以后呢，你只需要支付9.9毛钱，他们老板就会把你拉进一个群，这个群里面每进来10个新

人的时候呢，他们老板就会发一个红包，抢到大红包的那一个人呢，可以免费得到一只烤鸭，其它人呢

，每个人得一张20块钱的优惠券。

那么这样的一个活动，消费者为什么愿意参与呢？请问；你花9.9毛钱博的是一次机会吗，完全不是对吧

？每进10个新人他们老板就会发一次红包，如果你进群的时候，这个群才100个人，那么要拉满500人的

话，是不是还需要400个人，那么这里你是不是还有40次，博烤鸭的机会？

这个时候你要是一个喜欢吃烤鸭的人，只需要9.9毛钱，就有机会免费得到一只烤鸭，你要不要参与一下

？那么一个礼拜的时间，他们老板是怎么拉到8000多人的呢？

这个时候他们老板搞了一个群裂变，凡是自己建群的，群主只需要负责拉人，每进来10个人新人呢，由

他们老板来发红包，10个新人交的99块钱呢，群主可以得到30块钱，那么群主要拉满500人的话，群主是



不是就可以赚到1500块钱。

通过群裂变这样的方式啊，他们老板两天就搞了26个群出来，而一个礼拜的时间呢，他们这26个群就送

出去了852只烤鸭，做到的营业额呢，达到了5万多块钱。

现在你明白这5万多块钱是怎么来的了吗？每个人交9.9毛钱进群，8000多人是不是就有8万多的营业额，

减去分给哪些群主的钱以后，他们老板是不是还有5万多块钱？

那么他们老板做这个活动，就赚到了5万多块钱吗？他们老板做这个活动的目的是什么呢？刚开业的烤鸭

店需要的是什么？是不是人流量？那么这些免费得到烤鸭的人，开业的时候是不是要到店自提，他们来

了是不是排起了长队？

那么那些没有免费得到烤鸭，得到20块钱优惠券的人呢，有些人是不是也会过来买一点，那么这里是不

是也排起了长队？新店开业，一队免费领烤鸭，一队用优惠券买烤鸭。



这样的排队会不会吸引路过的人，不明就里的人是不是也跟着排队啦，所以他们开业的天就做到了9000

多块钱的营业额，一个月以后呢，他们每天也可以做到6000多块钱的营业额？

每天做到6000多块钱的营业额呢，你要是有做过烤鸭的话，你应该知道他们老板，每个月下来可以赚到

多少钱？那么他们这个活动是不是成功的，如果没有这个活动的话，他们开业的时候是不是冷冷清清的

，一个冷冷清清的店铺，能做多久呢？
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