
快手快分销开通需要什么材料？家纺开通分销权限需要100万流水？

产品名称 快手快分销开通需要什么材料？家纺开通分销权
限需要100万流水？

公司名称 河南锋浪科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河南省洛阳市洛龙区长兴街123号正大国际东区6
幢1312室

联系电话 17630359007 17630359007

产品详情

快手快分销开通需要哪些要求？家纺开通分销权限需要100万流水？

上新”周期内，品牌运营的重点是，通过短视频种草，扩大品牌和商品的曝光，将潜在用户转化为兴趣
用户，这一阶段的核心动作是积累人群标签、测试爆款、制作优质短视频内容。

而到了“打爆”周期，我们应该从“种草”进入“爆发”的阶段，这个时候的核心动作是，通过“营销
大场+爆款”的发力，打造出品牌特定的爆款和品牌自播的号召力。

营销大场之后，能够为平常的日播，积累粉丝和爆款资源，在“日销”周期中，品牌要持续做z粉，也要
在爆款的基础上，给粉丝推新品、定制款商品，引导购买用户转化为忠实用户。

后的“清仓”周期，品牌可以通过达人分销合作，来实现品牌扩圈，在触达新用户之余，通过达人的直
播间，完成货品的快速清库存。

通过品牌微观经营周期方法论，品牌在各个关键节点，能够做到更好的爆款、折扣、达人特卖，以性价
比商品充分满足和激发用户购买品牌需求，终形成更多买家、更大GMV规模，更高性价比的品牌生意增
长飞轮。

三



开拓“线上+线下”多渠道

快手电商做“高效撮合”

无论是品牌经营方法论，还是品牌生意增长飞轮中，我们都能够发现，“达人分销”和“品牌自播”，
都在品牌的周期成长过程中起着重要的作用

品牌深知，二者并非是一个必须“二选一”的单选题，是能够实现双赢的多选题。

因为，对于掌握终消费决策的用户来说，重要的是买到更高品质、更高性价比的商品，而不是从哪个渠
道买到商品，无论是品牌自播直播间，还是达人直播间，用户都可以“来去自由”，随心选择。

因此，品牌在持续布局自播的同时，可以通过达人分销来扩大品牌变现渠道，这样的模式，对于品牌自
身乃至整个品牌生态大盘，毋庸置疑都是一个利好的选项。

那么，在这个品牌与达人紧密合作的分销模式中，作为平台的快手电商，在其中又起着怎么样的作用？
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