
咸鱼无货源店群管理系统招商赠行业主流玩法个人工作室皆可操作

产品名称 咸鱼无货源店群管理系统招商赠行业主流玩法个
人工作室皆可操作

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 1000.00/套

规格参数 合作项目:咸鱼店群管理系统
合作模式:软件授权
合作期限:一年

公司地址 河南省新乡市红旗区靖业跨境贸易大厦17层1713
室

联系电话 18336099119 18336099119

产品详情

咸鱼无货源的很多，你会发现，有的人能在里面赚的盆满钵满，而有的人做得却是毫无起色，这个有的

人，说的是不是你的？

有很多人能通过闲鱼赚到一些钱，但是也有很多人说，我一直赚不了钱、一直出不了单。

问题到底出在哪里？借用这篇文章，详细地为大家拆解一下核心的问题。赚到钱的人，都做对了什么？

而没有赚到钱的人，他们哪些没有做到位

其实这个项目，只要你有足够的时间，执行力到位，你百分百能够赚到钱，别人收高额培训费的原因就

是如此，人家不管你赚到多少钱，只要你赚了，他就会跟你说他交付到位了，而已。

好了，那我们进入正题，来给大家拆解一下闲鱼无货源这个项目的玩法。



其实就是选品和流量的问题。

凡是电商平台，都非常注重选品。

在什么季节选什么品？在什么节日选什么品？什么是冷门品？什么是暴利品？一定要一清二楚。

你会发现，初步进入咸鱼的时候，你连什么品是好的，你都不知道，盲目地选品，结果没人买是很正常

的。

电商平台，是非常注重选品的。

种是应季品、第二种是节日爆款、第三种是冷门的暴利品、第四种是场景品、第五种是高溢价品、第六

种是定制品。

看起来可能有点朦胧，一下子接受不了那么多的信息。怎么会有这么多的品？在你的印象中，好像只有

数码、育儿、服装，哪有那么多品？事实上并非如此。

为了能够让大家少走点弯路，我做了咸鱼特别理了一个文档。里面包括几月份应该卖什么品、节日爆款

应该卖什么品、每个季节应该卖什么品、还有礼品，批发定制高溢价的品，适应场景的品，冷门暴利的

品，还有一些职业分类的品都有。

每一个品对应的，比如说愚人节、清明节、地球日、劳动节。特别是一些好玩有趣的这种大节日。对这

个产品的需求，都是很难看到的，但是它确确实实是存在的。



在这个表格里面，我做了对应的名称和分类，还有建议上货的日期，在多少号上货比较好一些。

另外一个，是流量的运营。

这个很多培训师都不会告诉你，也不会教你，因为他可能也没搞明白。

你应该注重流量的问题，因为商业模式，都是流量加转化等于变现。

1、 把握时间权重

闲鱼的曝光引流时间权重是15日，也就是说一个商品如果在15天日没有卖出去，那么系统会默认该商品

不是优质产品，15天后将会降低产品的权重，意味着后面的曝光量将越来越少。

相反，如果商品15日内有成交，那接下来闲鱼将默认该商品为优质商品，会给予这个产品更大的流量。

所以，到这里，老铁应该懂了即使没有人买你的产品，为了15天后的流量，你可以找朋友帮你成交，再

微信转给他。总之，把握时间权重，确保你卖的商品都可以被定义为优质商品，不断扩大流量。有流量

就意味有交易。

2、 无限次数的擦亮产品

相当于你的产品可以多一次的曝光的机会。但是要大流量，每天的一次显然不够的。其实闲鱼是有一个

擦亮的BUG，那就是通过编辑然后重新发布，你不用改一个字，直接打开发布的商品点击编辑然后点击

重新发布即可。



一个产品大概花费2-3秒即可操作完。

所以，只要你有时间和精力，其实每天你是可以无限次无限次擦亮的。

3、 提高交易数量

产品的交易数量是闲鱼给予流量的重要权重指标，那你的号就是没有交易量怎么办？除了让朋友帮忙刷

，还可以用“免费送”的模式，“免费送”是闲鱼的推广活动，你可以在“我的-闲鱼币-免费送-

报名参加”“免费送”模式的套路：但是，并不包邮！通常需要 12 元的邮费！

是不是像极了朋友圈做“免费送”活动的套路？

商品免费，但邮费自理。实际情况是，自理的邮费，买个商品都绰绰有余了。闲鱼“免费送”也是这个

原理。

这 12 块邮费，就是操作闲鱼赚钱的利润所在。

正因为无处不在的不确定性，生活才有无限可能，凡人便有了翻身为王的机会。

人之所以为伟大，在于有心智，既无虎狼之爪牙，亦无狮象之力量，却能擒狼缚虎，驯狮猎象，无它，

惟智慧耳。

复盘就到这。技巧可以总结，但努力无法复制。
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