
线上线下相结合的营销模式

产品名称 线上线下相结合的营销模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

线上营销和线下营销都有其优势，同时也有其缺陷。很多时候公司往往只关注一种营销方式，而放弃另
一种营销方式，实际上线上和线下营销的结合可以让营销取得更好的效果，网络营销与传统营销不是对
立的关系，他们两者是相辅相成的。线上的潜在客户和线下的潜在客户对公司同等重要。

未来：新零售时代，线上线下融合

2019年，以互联网+为代表的生产技术的革新正悄然而至，将引起一场“消费关系”的大解放，我们的购
买方式、支付工具、分享渠道都在改变!甚至有相关业内人士预计，一旦真正进入这个崭新的时代，传统
的消费理论和经验都统统失效，传统电子商城也将面临覆灭!

随着市场的变化，线上增速开始放缓，线下线上开始融合。线上线下不再是单一、分离，而是有效结合
统一，甚至融为一体，新零售将会从中产生。

当然，线上线下完全结合统一在国内还需一段时间，由于种种原因，国内真正做到新零售模式、接受新
零售模式还是少数，更多的企业还在徘徊、在思索。一边面对传统线下零售关店潮，另一方面也要面对
电子商务要集体布局线下，卡在中间很是为难。中国未来将不再有纯电商公司，也没有纯线下的实体公
司，线下和实体将不断融合驱动发展。

门店网店互通是发展趋势

销售将不再是线下店的重要功能，线下店更多的是提供一种展示、体验的空间，所以线下店也不需要密
集布局，甚至不再需要备很多货，不需要请很多店员。线下体验、线上购买，而且线上线下真正做到同
质同价。那么门店网店互通需要具备什么条件？

1. 门店网店互通必须能够自由设定每个门店的网店订单是否送货上门或到店自提。

2. 门店收银和网店共享商品库，门店及网店自由选择商品及定价。

3. 门店网店互通必须能够识别网店及门店会员身份，从而保证顾客在店里购物和在网上购物都能共享积



分、充值余额、优惠券、促销活动。

4. 支持多门店自由切换，支持多门店统一管理。

要实现门店网店互通，不仅需要小程序，还需要与之互通的线下收银系统，这样才是真正所谓的线上线
下结合。

而悦厚新零售是这方面的杰出者

悦厚新零售将门店收银、微商城、供应链订货融合一体；上百种促销方法，门店网店都能用（支持多店
铺）

1、实体店新零售，就要用新一代收银

和手机商城互通，网店订单取货、网店卡券核销、网店积分兑换⋯⋯和网店共享的会员体系和促销活动
；和仓配订货互通，一键向仓库订货、收货入门店库存；收银，是营销的开始，收银返现、返券⋯⋯，
自动存入顾客手机小程序会员中心。

2、新零售必备的小程序商城

不仅仅是顾客便捷购物的地方，更是顾客享受优质会员服务的捷径；和收银系统共享商品库，网店门店
自由定价；上百种会员营销及促销功能，助力门店扩客流、提客单、涨销量。

3、多渠道分销，无限卖货

让代理商和粉丝顾客一起卖货；支持海报分销、商品分销、独立店铺分销；支持分销奖品及分销佣金；
自动发放奖品兑换券、自动结算分销佣金。

4、社区团购，低成本抢占社区红利

门店成为社区团购的前置仓；无限团长招募；指定地点取货或送货上门；和微信群无缝对接，低成本快
速实现社群裂变。

5、100多种促销活动，门店网店互通

、团购、折扣、满减满送、礼品卡、兑换券⋯⋯门店收银能够识别所有营销活动规则进行收银；网店购
物也能同时参与所有营销活动。

6、会员身份互通

门店收银及网店自动识别会员身份；会员优惠券、积分、余额、优惠权限在网店及门店收银互通。

悦厚新零售”系统将线下数据与线上数据实现共通与共用，可以快速帮助传统实体店简单高效的转型新
零售，相对于零售商自己去开发一套系统而言，使用悦厚新零售系统只需要付出极少的费用就可以实现
轻松高效转型，跟上时代的脚步。
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