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产品详情

酒 在我们生活中可以说是必不可少也必不可多，酒文化可以追溯到“李白斗酒诗百篇，长安市上酒家眠
，天子呼来不上船，自称臣是酒中仙。”

各行各业进入互联网时代以后因为受到网购模式的冲击很多实体店受伤，也关闭了很多家店铺，也因为

不同的原因各行各业都在不断的洗牌，曾今红利的行业现在可能没落，所有的传统企业或者线下门店都

在寻求转型，今天给大家深度解析新零售2+1链动商业模式，如何助力传统企业数字经济转型？

一、如何设计模式方案

中国是分享经济模式发展趋势更快、发展趋势最大的一个销售市场之一，差别促使客户更快的转移来，

中国是分享经济模式发展趋势更快、发展趋势最大的一个销售市场之一。



二、2+1链动商业模式

2+1链动模式：满足消费者的多元需求，通过门店、电商、社群、私域等多套营销系统，打通线上线下，

覆盖消费者所有触点，挖掘消费者潜在价值；降低获客成本，提升服务品质，最终提高客单价、复购率

和留存度。突破传统新思路，启动新商业制衡共利共富的新生态玩法！

举例：贵州自酿白酒，市场价599元，现在平台福利售价499元；

【零售商】：只需要是购买一瓶白酒，就可以获得【零售商】身份，自购省100元，推荐他人赚取差价10

0元，只要下单赠送100积分，可以到积分商城免费兑换好礼。

【批发商】：推荐两个零售商，就可以获得【批发商】身份，自购省300元，推荐他人赚取差价300元，

团队下级零售商进货赚取200元，享受零售商所有会员权益，并且团队下级每次会员晋升批发商，都需要

给你留下两个会员，才能跳出原团队，单独发展会员。

三、解决思路和计划方案：

1、不设门坎，商品设定以“酒”类为主，设定商品签到积分换取会员专区，连同生活服务类的充值话费

94折、加油充值卡、购买电影票等，扩大商业场景时间与空间。

2、一对一帮扶体制；每一个客户都要去帮助的下属，教他营销推广，这是服务平台强制性每日任务，充

分体现团结友爱、相互帮助，要是没有达到则冻洁20%收益，达到情况下在领到。

3、心怀感恩体制；每一个拜师的销售商，都要给自己的师傅，即上级领导，奉献2个直推下属，真正把

心怀感恩取出身体力行来。



对于如何做好酒类行业，其实就是营销方案的实施，商家要做到响应消费者的需要，做好行业规划，才

能提升业绩。集平台、模式、资本、资源、跨界、互联网+思维为一体的创新模式玩法。懂红酒，更懂

品牌营销管理，欧博达期待与您携手共赢!
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