
新抖音小店商品分层爆单玩法，精 准测品快速起店（强烈推荐）

产品名称 新抖音小店商品分层爆单玩法，精
准测品快速起店（强烈推荐）

公司名称 杭州北抖星网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西斗门路3号天堂软件园A
幢1楼1034室（注册地址）

联系电话 15824487015 13605817015

产品详情

近我发现我们爆单比较猛的店铺，都是商品分层做的比较好的店铺。并且是没有做任何动销情况下，搞
了两个店测试，直接打击，效果真的不错（仅代表本人个人收益）。<img
src="https://pica.zhimg.com/v2-7a247e899f7902563d4bd53dd07e3671_720w.jpg?source=d16d100b" data-
caption="" data-size="normal" data-rawwidth="878" data-rawheight="404" class="origin_image zh-lightbox-thumb"
width="878" data-
original="https://picx.zhimg.com/v2-7a247e899f7902563d4bd53dd07e3671_720w.jpg?source=d16d100b"><img
src="https://pic3.zhimg.com/v2-b78c762c0b5149d54fc0f7af7bab49f2_720w.jpg?source=d16d100b" data-caption=""
data-size="normal" data-rawwidth="742" data-rawheight="414" class="origin_image zh-lightbox-thumb"
width="742" data-original="https://pic1.zhimg.com/v2-b78c762c0b5149d54fc0f7af7bab49f2_720w.jpg?source=d16d
100b">所以分享一下这个商品层级的玩法，点赞收藏好了。操作过程中有任何不懂的，都可以随时交流
。首先还是得理解抖音小店商品分层，抖音小店商品分层系统跟具体的商品销售力及内容有关。是系统
对你店铺的商品进行的评分，分为g0到g4 5个层级。<img
src="https://pica.zhimg.com/v2-9f424cdf78ce7e64d1e905f553755fbe_720w.jpg?source=d16d100b" data-caption=""
data-size="normal" data-rawwidth="494" data-rawheight="436" class="origin_image zh-lightbox-thumb"
width="494" data-original="https://picx.zhimg.com/v2-9f424cdf78ce7e64d1e905f553755fbe_720w.jpg?source=d16d
100b">只有商品到达了G2以上才会有流量倾斜，也就是说自然流量g3以上才会有更好的扶持。标签，榜
单，流量，补贴，甚至招商团长页面都能够看到你这个商品。<img
src="https://pica.zhimg.com/v2-78c53bbc88fae625add644487d3b9fa5_720w.jpg?source=d16d100b" data-caption=""
data-size="normal" data-rawwidth="789" data-rawheight="567" class="origin_image zh-lightbox-thumb"
width="789" data-original="https://pic1.zhimg.com/v2-78c53bbc88fae625add644487d3b9fa5_720w.jpg?source=d16
d100b">所以这个玩法就是基于系统的逻辑去做优化。具体怎么做？我说下操作流程：店铺里面上架100`2
00个品，把商品里里外外包括标题，主图，白底图，运费模板以及基础的优惠券和活动全部都开了。具
体的商品精细化优化方法之前讲过很多次了，还有不懂的主页找我免费领抖音小店精细化运营操作文档
电子书。商品体验分优化到100分，下面核心来了。如果说你优化得很到位了，还是g0的话，调整不来就
直接下掉，重新把剩下的100个再优化。起码g1以上的商品能够占据80%以上。<img
src="https://pic2.zhimg.com/v2-391a61f7af1c5d3d9777fc9162c4fc8b_720w.jpg?source=d16d100b" data-caption=""
data-size="normal" data-rawwidth="978" data-rawheight="462" class="origin_image zh-lightbox-thumb"



width="978" data-original="https://pic1.zhimg.com/v2-391a61f7af1c5d3d9777fc9162c4fc8b_720w.jpg?source=d16d
100b">这些品，基本上是通过了系统给的门槛基础了，因为商品分层是考核你商品的具体表现，如果说
能上g1这个层级，就证明了这个商品质量系统在关过了。后续推流会更快。优化好后再继续进行动销，
只要动销没有什么问题，那里第二，三道考核了售卖能力，用户评价直接过关，后面的商品大部分都能
上到g2以上。上了g2以上的动销完还是老方法做优惠券来拉，上了g3、 g4商品适当用人工干预，或者说
猜你喜欢二维码的方式去进行复购，补一下评价，操作一下销量。这样你的商品不单销量很到位，并且
筛选了一些本身关都过不了的商品。所以说我们只需要根据g2以上单品着重的去维护，去操作g2的商品
，持续拉自然流，那你这个店铺基本上很快就能盘活起来。根本一点问题都没有。
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