
单店单月纯自然流量，月销售额也能破30万+的抖店运营实操玩法

产品名称 单店单月纯自然流量，月销售额也能破30万+的
抖店运营实操玩法

公司名称 杭州北抖星网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西斗门路3号天堂软件园A
幢1楼1034室（注册地址）

联系电话 15868279988 13605817015

产品详情

从2020年9月份开始做无货源抖音小店店群，到现在已经不知不觉快2年时间了。目前精细化运营的店铺
虽然不多，但是数据都比较稳定。做自播带货、达人模式、自然流量的都有。下面这几个店铺的自然搜
索流量，每个月都维持在20万+，纯自然流量，利润率在30%以上（仅代表本人个人收益）。<img
src="https://pica.zhimg.com/v2-946c3391be513a2999aafa145ca768d8_720w.gif?source=d16d100b" data-caption=""
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src="https://picx.zhimg.com/v2-8e8bbdda37d037157a8236ac8124880b_720w.gif?source=d16d100b" data-
size="normal" data-rawwidth="849" data-rawheight="519" data-
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7a8236ac8124880b_720w.jpg?source=d16d100b">自营抖店后台数据（盗图必究）下面具体说说这种纯自然
流量的店铺到底是怎么做起来的，大概的流程和思路分享一下。当然，更加详细的运营细节和玩法，感
兴趣的也可以随时点我头像进我主页找我了解。1、流量池选品先确定类目，做垂直人群；但不要单类目
，建议新手三个类目起。然后在抖音商品榜单，数据罗盘榜单等去找有一定访客量的流量池产品。然后
选一些近出评率高的品；用考古加，飞瓜、巨量算数等软件，找准产品趋势关键词，去做标题精细化优
化，获取搜索流量。当然，想要搜索流量高，标题优化是一方面，搜索排名推荐是根据店铺体验分、商
品点击率、转化率、搜索关键词、销量等综合维度计算的，里面涉及到的细节非常多。每一个点都要去
慢慢测试、优化。2、动销测款每天选三五十个款上架，然后直播间动销；不想自己做直播动销，也可以
去找垂直达人带货，比较安全保险。市面上也有动销资源，但是风险较大，不太建议。通过动销测款，
不断优化筛选点击高、转化好的产品保留，没有数据的产品不断优胜劣汰。3、爆款优化优化产品点击率
，如果没有低价SKU，可以把一个不怎么出单的SKU降价（通过优惠券、拼团等营销活动），拉升点击
率；然后优化转化率，连续出单的款，补一定量的精品买家秀，然后评论加精选。可以对爆款单品做三
天坑产，拉升权重，让爆款更爆。4、爆款维护步，在爆款周围选一批相似标签的款上架，同步上面的操
作；第二步，在爆款周围选一批同三级类目下面的款；第三步，扩展这个一级类目下面其它二三级类目
的款，但人群尽量做到统一；这样逐渐把店铺人群标签做垂直，让标签越来越，推荐越来越。5、多类目



爆单步，在爆单的类目人群基础上，去扩展相似的三到五个类目；第二步，扩展的类目，继续前期的一
整套操作；第三步，让每个类目都像个类目一样有1-3个爆款；不断重复上面的几个操作，然后不断优胜
劣汰店铺里的产品，做精细化优化，店铺就可以直接拉爆！6、做好店铺检验分和CCR的维护这一点看似
无关紧要，但是却举足轻重。体验分直接关系到店铺所处的流量层级，关系到店铺推流。新推出的店铺
运营指标ccr同样如此，与店铺体验分息息相关，同时还直接决定产品的流量。都要维护好，做好售前售
后客服工作；筛选高质量的商品，联系供应链保证发货时效。说起来简单，其实做起来都是细节都是要
点。一个地方没有做好，就会导致流量上不去，店铺体验分下滑，店铺没有流量，没有订单。尤其是新
手，大部分新手因为没有经验，更容易走弯路走偏路，费时费钱还没有结果。更加具体详细的玩法，我
都总结在下面这个内部版的《抖音小店商家运营手册》电子书里面了，需要的童鞋留电子书无偿分享。
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