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产品名称 抖音小店产品怎么优化才能快速出单？（抖店产
品优化指南）

公司名称 杭州北抖星网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数
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幢1楼1034室（注册地址）

联系电话 15868279988 13605817015

产品详情

我发现大部分人产品不出单，并不是你选的品有问题，而是你不会优化产品。因为我们选品很多都是跟
爆款，或者是在排行榜上选的，单纯就产品本身来说，是没有什么问题的。问题出在产品的精细化优化
上，包括价格、主图、详情、sku等等。抖音小店产品应该怎么优化才能更快出单？在抖店的后台，点击
电商罗盘；在电商罗盘左侧导航栏找到商品——单品分析：<img
src="https://pica.zhimg.com/v2-6471d9e175bbab054948b2d2318a80d2_720w.jpg?source=d16d100b" data-
caption="" data-size="normal" data-rawwidth="1080" data-rawheight="355" class="origin_image zh-lightbox-
thumb" width="1080" data-original="https://picx.zhimg.com/v2-6471d9e175bbab054948b2d2318a80d2_720w.jpg?so
urce=d16d100b">这里待改进的商品全部根据系统提示优化一遍。<img
src="https://picx.zhimg.com/v2-ba8f7b8a58a9988937daa97f84103a69_720w.jpg?source=d16d100b" data-caption=""
data-size="normal" data-rawwidth="552" data-rawheight="617" class="origin_image zh-lightbox-thumb"
width="552" data-original="https://picx.zhimg.com/v2-ba8f7b8a58a9988937daa97f84103a69_720w.jpg?source=d16d
100b">具体怎么去优化呢？产品优化主要分为以下几个方面：1.标题优化标题要怎么优化?搬运过来的时
候，千万不要完全照搬。先检查一下标题中是否有夸大字符，比如说“”“”这些抖音违禁词。因为有
违禁词是会被扣分扣保证金的。<img
src="https://pica.zhimg.com/v2-1df8620c38c1055aa0a24633aa10cb38_720w.jpg?source=d16d100b" data-caption=""
data-size="normal" data-rawwidth="894" data-rawheight="448" class="origin_image zh-lightbox-thumb"
width="894" data-original="https://pic1.zhimg.com/v2-1df8620c38c1055aa0a24633aa10cb38_720w.jpg?source=d16d
100b">详细的抖音违禁词大全，需要的童鞋可以随时点我头像进我主页找我免费领取。搬运过来的时候
，要把标题打乱一下，比如说“日系网红茶杯”就改为“茶杯网红日系”，稍微打乱一下标题，但是核
心关键词不变。具体的标题关键词也可以利用巨量算数算数核心关键词，选一些算数指数高的词用在标
题里面。2.主图主图搬运过来之后，也要进行调换顺序。搬运的时候，如果你觉得这个品质真的非常好
，你可以下载别人的主图上传到你的抖音小店，组合在一起。并且检查有无压缩主图，牛皮癣，引流第
三方平台，实物是否不一样；好还要增加白底图。白底图作为营销素材之一，所有抖音电商活动你想报
名，都得有白底图。一个清晰美观的白底图，是有助于的免费商品的曝光。也就是说商品有白底图，各
类资源比没有的大。白底图怎么做？之前写过这类文章，很简单，都可以一键生成。推荐阅读：抖音电
商必备神器：商品白底图一键生成详情页图片一样，要检查有无压缩主图、牛皮癣、引流第三方平台和
实物是否不一样就可以了。同时，一定要删除详情页里面涉嫌夸大宣传、抖音违禁词的部分。3.skusku主



要就是注意一下不要有这些违规词：定制、客服、缺货、不发货、不建议购买、不建议拍、不推荐、没
需要慎拍、定金、注意事项、邮费专拍、定金、只限直播间、不要拍也不要将商品低价sku设置为不推荐
购买、不建议购买、缺货、不发货、不要拍等，误导消费者引流下单；<img
src="https://pic1.zhimg.com/v2-98425e2f6642b35f76fef814194d6c99_720w.jpg?source=d16d100b" data-caption=""
data-size="normal" data-rawwidth="587" data-rawheight="466" class="origin_image zh-lightbox-thumb"
width="587" data-original="https://pic1.zhimg.com/v2-98425e2f6642b35f76fef814194d6c99_720w.jpg?source=d16d
100b">这是抖音针对sku推出的新规，很多人还不知道，一定要引起重视。推荐阅读：重要消息！抖音小
店违规清查通知（请务必注意！）4.价格如果是点击率高，但是转化率不行。那大部分就是价格的问题
了。如果是已经出单的商品，价格不要轻易去变动，尤其是涨价，肯定会影响流量。好的方法就是用营
销工具，比如优惠券、限时限量购、拼团等方法去降价促销，提升转化率即可。基本上，你按照上面这
几个流程去操作，把产品精细化优化好，然后再做一下好评，就能快速出单了。还有什么不清楚的，可
以随时交流，有问必答。
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