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多年丰富的市场经验及把握各行业成功案例

白酒广点通现户投放引流案例账户搭建与优化

1、账户搭建

一般一条广告计划下，建2-4条广告，每条广告下1个创意，ocpa出价条件下，一个广告对应一条URL。

广告计划层面，纵向对比各个定向的数据，分析该定向下的人群属性、偏好、后端转化情况;广告层面，
横向对比各条素材的优劣，如ctr、cvr、用户属性等。

为防止账户内素材竞争，定向上要有所区分，减少重合;同时，同一广告计划下的素材，也要避免同质化
。

(账户搭建层级与分析)

2、定向

广点通的定向，又叫罗卡定向
，个人认为是所有信息流广告的。主要包括：人口学属性、行为兴趣、设备、流量方属性、天气定向。

https://www.zhihu.com/search?q=ocpa&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A1208164495%7D
https://www.zhihu.com/search?q=ctr&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A1208164495%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E7%BD%97%E5%8D%A1%E5%AE%9A%E5%90%91&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A1208164495%7D


其中使用多的就是人口学属性、行为兴趣、设备。

人口学属性：

因为XQ资源属于社交类，因此对比其他信息流平台，广点通的人口学属性比较，特别是性别和年龄，学
历也算可以。

行为兴趣：

广点通将兴趣分为长期兴趣+短期行为，底层数据按天更新，数据时效性短为7天，长1年。兴趣和行为取
并集，与其他一级定向取交集进行兴趣定向时，一般选择：窄兴趣+宽行为。

可以这样理解：兴趣划分人群，行为圈定流量池。因此为了比较的测试人群，选择窄兴趣，重点优化CT
R;同时为了避免覆盖人群过小，选择宽行为，重点优化曝光。

不能小瞧罗卡定向，测试到
一组合适的定向，在后期放量时，量级甚至会比通投更大。因此可在预算范围内多测试。

3、广告位

广告位非常多，是广点通的一大特点。现在后台改版后，广告位按照XQ、XS、优量汇等分类，非常清晰
明了。
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Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

https://www.zhihu.com/search?q=%E8%A1%8C%E4%B8%BA%E5%85%B4%E8%B6%A3&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A1208164495%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E5%AE%BD%E8%A1%8C%E4%B8%BA&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A1208164495%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E9%80%9A%E6%8A%95&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A1208164495%7D
http://www.tcpdf.org

