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产品详情

一款APP想要做的很成功，不光要有很好的内容、美观的画面，多样的玩法、大量的用户数，还要能够
提供商业上的利息互换，通过这些全方位的来黏住用户。那么无论如何，用户数一定是基础。

微/信在两年以前的用户数就已经突破了12亿，小程序活跃账户数也高达4亿之多！早在两面前，抖音的
用户数就已经超越了7个亿，到今年也有8亿多的用户，月活用户超5亿，日活超过4亿，领跑行业同类AP
P；字节跳动在2020年一个季度的营收就达到了400亿人民币！支付宝国内年活跃用户达9亿，全球用户约
12亿，金融服务覆盖了7.2亿消费者和2800万中小微企业；淘宝的活跃用户数也超过了7.5亿！

微/信起初是作为一款社交型的软件，也渐渐成为人们心中的一种生活方式。我们都知道，流量就相当于
钱，微/信后来开始做商城，小程序、公众号，也开发了支付收银系统。直到现在，很多人都是将它当成
赚钱的工具和支付方式，而社交还只是其次。抖音和头条，作为自媒体平台，不得不说确实非常厉害，
而它们崛起的根本就是简单的六个字——信息创造价值！你看，头条的资讯、新闻、社会话题、国际和
国内事件，抖音的zui初的运镜、美景，再到后面出现了唱歌跳舞、搞笑、画画，慢慢的又加入了很多元
素，很多不同类型的东西，就是我们现在看到的抖音，各种精彩的内容也迅速吸引了越来越多的用户。
支付宝和淘宝始终是金融电商，让老板们和消费者之间的交易变得简单快捷，让天下没有难做的生意。

为什么微/信会封杀抖音、淘宝？而淘宝和抖音联姻头条？实际上你会发现，这些任何一个平台，它们即
使是单独存在，都是一套完整的生态，同时又都是不同类型的存在。微/信的社交+内容+支付，淘宝的商
城+广告+支付，抖音的视频+文章，抖音的视频+直播+小店，这些无疑都是一套生态。

那么我们都知道，这些平台都是公域流量平台，公域流量平台有一个特点就是，你只能借助平台给予的
一小部分流量来赚取获取收益，那么如果想要做大，就必须做自己的私域流量，做私域流量的必要条件
就是APP，那么如何定位APP呢？做社交类型的干不过微/信、做商城干不过淘宝、做自媒体干不过头条
、做视频干不过抖音、内容种草干不过小红书，那么有没有比较好的方案呢？

如果同时把微/信、支付宝、淘宝、头条和小红书这几种元素全部进行融合，会怎么样呢？

所有大平台都有自己独特的优势，如果要做自己的私域流量平台，必须要集众之长，再进行更全面的优



化，打造出一款全面性的超级APP，它必须包含社交、支付、商城、资讯、短视频、直播、内容种草、
分销工具、裂变用户等等。总而言之，要想提高竞争力，迅速吸引和留住大量用户，必须站在用户的角
度上进行分析，从而提高客户的黏性度，做到聚人、留人、转化、复购、分销奖励，这才是一套能赚钱
的APP！
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