
微信视频号怎么快速涨人气，有什么运营技巧，人工提升人气

产品名称 微信视频号怎么快速涨人气，有什么运营技巧，
人工提升人气

公司名称 玖灵文化

价格 100.00/千

规格参数

公司地址 乐山市市中区棉竹镇通棉路2388号4栋16号

联系电话 19382727338 19382727338

产品详情

随着短视频的快速发展，越来越多的平台开始运营视频账号，这边帮你们总结了操作视频账号的实用方
法，并从不同方面具体介绍了增加视频账号的方法。一起来看看吧。

自2020年1月推出内测以来，已经过去了两年多。在短视频领域，虽然相比抖音、快手起步较晚，但背靠
微信的社交生态和整个腾讯生态的输血，视频号逐渐释放出独特的潜力，逐渐成为抖音、新快手之后的
变数和新势力。从微信的规模来看，视频号完全有可能超越抖音快手。

但是对于很多新手小白来说，根本没有运营视频号的想法，不知道怎么增加粉丝？我zhuan
业的，直接戳我吧。省时省力省心。

1.朋友圈、私信、微信群发

基于视频账号的社交属性，将视频账号的内容转发到朋友圈和微信群是zui简单的推广方式。

转发的时候，有好的文案，可以大大增加别人打开的概率。

除了转发自己的朋友圈和微信群，还可以动员亲友、员工、同行转发。

不过需要注意的是，内容的质量一定不能太差，否则别人是没有转发的欲望的。

2.好友点赞加粉丝

如果你有优质的内容，可以自己点赞，也可以在微信群和朋友圈动员他人点赞。这是视频帐户增加关注
者的zui重要渠道之一。



只要有人喜欢，朋友的朋友就可以看到，从而达到流量裂变的目的。

如果完成率和评论数都不错，可能会触发微信的系统推荐机制，获得系统推荐和免费微信公域流量。

但需要注意的是，千万不能通过机器点赞获取流量。虽然机器点赞表面上看起来不错，但完成率极低，
几乎没有留下评论。

这些无意义的点赞不仅不会给你的视频账号带来更多的自然流量增长，反而会降低视频账号的信用评分
。

《视频账号常见违规行为概览》明确规定，系统将对粉丝数、播放量、评论、点赞数等数据作弊行为进
行一定的处罚。

三、粉的含量

首先要明确，内容是粉丝增长的核心。从私域到公域流量，您可以信赖优质内容。

一旦进入公域流量，粉丝的点赞量会非常惊人，但是这个方法难度很大。

发什么？只要注意两点。

di一：发布可以解决问题的内容。现在有很多账户。通常，你会通过蹭热度和吸引注意力的内容获得一
些流量，但你只能获得非常少的关注。但恰恰相反，你的内容解决了他的一个问题，他希望以后再看。
如果解决了更多的问题，他的注意力的概率就会增加很多。

第二：在di一点的基础上，你需要解决的问题是大多数人需要解决的大问题，而不是小问题，因为这样
会让更多的人看到你的视频。

所以总结起来就是一个公式，高播放量×高关注度=粉丝快速增长。

当我们谈论增加粉丝时，我们指的是增加目标用户，而不是粉丝。粉丝对大多数账户来说毫无意义。

另外，90%以上的视频账号在使用一段时间后，更新频率会不断下降，甚至断线。

大部分人觉得内容枯竭，无法持续更新，所以只要能坚持半年以上，就能超越大部分视频账号创作者。

4.在评论区做福利活动，引导关注

比如在视频号上做一个活动，在一定时间内，评论区点赞前10的朋友会送福利，吸引大家点赞和评论。
基于微信的社交推荐关系，视频可以被更多人看到。

而且评论的朋友也会主动转发给自己的朋友点赞，带来更多的流量曝光。

一般来说，利益越吸引人，效果就越好。

5、话题推广

很多时候，会组织专题活动，并给予一定的流量曝光。多参与，就有机会被曝光和推荐，比如春节气氛
的BGM。



6.公众号关联视频号

2021年11月，微信8.0.16版本升级了公众号与视频号绑定功能。视频号和公众号绑定后，公众号详情首页
会显示视频号和视频号的内容。详情首页还显示了公众号的身份。

用户点击公众号头像后，可以查看绑定的视频号和内容，或者在视频号上观看视频时直接关注公众号，
或者点击头像或昵称信息进入公众号首页。

当视频号开始直播时，对应的公众号头像会显示直播。如果用户不关注公众号，视频号也会显示公众号
身份，引导粉丝关注公众号，起到相互引流的作用。.

7、公众号发布的视频号内容

现在视频号的内容可以插入到公众号的文章中，这无疑给视频号带来了新的流量入口。

如果你已经有公众号，那么你可以在每天发帖的时候插入视频号的内容。

这样，其他人在阅读文章时，也可以观看您的视频账号视频。

操作也很简单。直接在公众号发帖时，在右上角搜索你的视频号，然后点击你要插入的动态。

8、文章中直接介绍视频号引流

这种方式比较适合早期视频账号的冷启动。在你的公众号文章中，添加视频号介绍和二维码，引导大家
关注。

9、大排水请联系公众号

如果没有公众号，可以联系一些粉丝属性相近的公众号，通过引用视频号内容或在公众号文章中贴二维
码和介绍的方式让他们指导。

或者您已经做好了帐户数据的工作。很多新媒体巨头都会发布账号分析，说不定你会被选中。

10、公众号互推

在拥有公众账号的前提下，联系对方在文章中引用你的视频账号内容或发布二维码和简介。每个人的粉
丝属性和粉丝大小都差不多，可以互相引导。

11.视频号互相推送

公众号可以找到具有相似粉丝属性的账号和粉丝互相推送，通过视频内容中的互相引导和爱特来引导关
注。

12、直播间口语引导注意力

关于这一点我不需要多说。如果是自己直播，一定要引导大家多关注自己，还要说明如何关注自己。



比如di一次喜欢我的直播，欢迎点击头像关注我。

13、直播间通过文字引导注意力

可以直接尝试打印一张纸贴在墙上，引导注意力。你也可以在黑板或纸上写下内容来引导注意力。

14.OBS直播间推流

视频账号认证通过后，即可使用第三方工具进行直播。比如吴晓波的直播间引导关注，做得很好，关注
和分享一步到位。
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