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产品详情

我们讲一讲这个巨量千川。咱们的主要内容的话就是讲一讲我们这个支付 ROI 的一个实操。 ROI 这个转
化目标。也是比较重视的一个转化目标，所以说的话我们一定要跟着政策走对吧。的话一共分五点来讲
这个支付 ROI 的实操首先的话就是咱们看一看适合什么样的一个类型的直播间，这个这一点比较重要，
因为它有一些直播间的话他不太适合这个支付 ROI 的一个投放。虽然说这个支付 ROI
目前是主推的一个目标，但是在现阶段有一些直播间用这个支付 ROI 的转化的话，它效果不是特别好，
这是我们实操出来的经验。首先就是它比较适合产品价格区间比较大的一个直播间。另外一个的话就适
合 SKU 比较多的直播间，就是说你的产品的 SKU
特别多，产品的类型比较丰富，价格区间比较大。你用这个支付宝 I 的话，它的转化目标相对来说是可
以的。如果是你的产品比较单一，然后它的产品价格也比较单一。然后区间不是特别大的话，你用这个
支付 I 的话，它的效果没有急速的一个计划效果要好，尤其是一些高客单的。所以说的话看一看，首先
看一看你的直播间的产品的价格属性是否适合投放这个支付 ROI
另外一个的话就是咱们就讲一讲这个产品的一个目的，就是推出这个支付 ROI 的一个目的的话就是取未
来一定要未来会取消这个下单的成交的一个转化目标的，这也是然后近一直推崇这个支付 I
的一个情况。另外一个的话它可以地去调控我们这个 ROI 稳定我们这个直播间的一个投产比的一个情况
。然后下面说一说我们这个目标的设置。目标设置。我目标设置的话首先从 ROI
目标值的设置，我们一定要去参考我们 7 天的成交 ROI
这样的数值，去设定设目标值的话，我们可以设定零点零零点八到 1.2
倍。尤其是新户的情况下，一些新户情况下投支付 ROI
的话，它的效果不是很好。所以说一定等这个账户有了基本模型以后再去投放这个 ROI
它的效果会特别，它的效果会更好一点。然后出价设置的话我们就不用不用再去出价设置，不用管了。
9 月份的话会把取消出价的一个选项。所以说的话我们这个出价的话就不用再去过多地去设定了。然后
的话就是这里边注意点，ROI的话有一个操作技巧是卡首单的这样的一个操作技巧，它的投产比特别高
后续的话我会再单独地去拿出来一期教你们怎么去卡支付 ROI
的首单。然后第四点的话就是我们这个支付 ROI 的一个。优化技巧就是说我们不光要会借我们要怎么去
优化。首先的话从基础打搭建来说的话，我们的计划数尽量要大于等于 20 条以上。因为要保证我们这个
搭建搭建从哪个维度方向维度去搭建呢？包括我们去做人群测试，包括我们错定向测试，性别旁包括我



们的 DMP 包括我们的各种素材这样去穿插的去进行一个测试，去凑我们这个基础的一个搭建大于等于
20 条。另外一个的话我们的计划占比要大于等于 4 就是我们整体在投的计划数量占比要大于等于40%。
如果他量太少的话，他这个量就会被极速计划或者计划会压制。第三点的话就是我们这个计划的调整策
略计划调整策略单条计划的话，我们达到 10 个转化或者投放两小时以后，我们看一看我们这个计划的
ROI 值。如果 ROI 值高于我们目标设定的话，我们可以下压 5%
到10%，然后进行一个跑量。如果是这个观察两天了，这个 ROI
计划还是不太投产，还不是不含如果观察两天以后，这个 ROI
的投产还不是特别理想，我们直接可以把这个计划关停就 OK 了，然后避免一个创意的积压。另外一个
的话我们一定要养成一个好的习惯，去培养一个跑量比较好的一个计划组，然后多把这个 ROI 计划，尤
其是跑量好的计划，单独的去拎出一个计划组，你要去培养。然后第四后一点的话就是我们这个支付
ROI 的一个核心要点有三点，点的话就是我们在搭建的过程中一定要去用我们之前起量比较好的素材，
你会发现你的投产直接起飞，尤其是用之前起起量的素材投产直接起飞。第二点的话它是适合这个成熟
账户的，就是说你一定要耐心的等了你的账户有基础模型以后，我们再去搭建这个执法外的计划。第三
点的话它的投产相对来说比较稳的，他的投产是可以稳定你这个直播间的量级，保你的投产的
如果你还有其他问题的话   可以返回主页联系我们
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