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产品详情

淘宝网一直以来都是网络零售行业做的zui好的一个平台，每年有不少人都进驻淘宝打算在这网络零售大
海洋里面创业，想要在这里开创自己的事业，那么淘宝新店没有流量没有访客怎么办?下面让我们一起来
看看相关的内容，一起将自己的店铺变得更好吧!

一，要有一张高点击的主图

在淘宝主图中一定要把你产品的卖点和营销点凸显出来，比如“家电”这种产品，买家所关心的点无非就是安不安全，质量好不好，耗不耗电，耐不耐用等等!那么为什么不把这些卖点在主图中凸显出来呢?甚至还可以做出卖点差异化。特别是一些同质化严重的类目，别人的卖点是省电，你的重点就可以做安全嘛。这些道理一定要懂!
甚至做好主图之后还可以通过直通车来测试主图点击率!这样主图好不好就一目了然了!
自己先准备好四个主图，一定要找美工精心制作的，不要敷衍。现在淘宝美工千千万你还愁没有人做?
做好之后就用直通车测图，开四个计划，每个计划放不一样的主图。 只需要开行业zui大的词一个即可。选取时间点晚上10点-11点时间去开。只开无线端!烧完为止，低于5%的点击率的图不要。点击率越 高越好!选择zui好的那张主图。
二，要有关键词且关键词权重要高

一个新店，目标应该重点放在怎么去提升自然搜索流量上，自然搜索流量——即买家在淘宝搜索栏搜索某一个关键词比如“连衣裙大码”，淘宝把你的产品展示给了买家，并且买家产生了点击，进店。这样就是我们的一个自然搜索流量。

其中两个zui关键的两点就是如何让淘宝将你的产品展示给买家，如何让买家点击你的产品进店。也就是平常说的展现和点击。
想要获得展现，你首先得满足两个因素。
第1点：淘宝检测到你的标题中有含有这个“连衣裙 大码”关键词。

如果你的标题中没有这个词，那么你的产品很难被展示，如果你标题关键词没人气，或者竞争大，也很难被展示。所以说这就是为什么一直强调大家一定要先做好标题的原因。
第二点：你的这个关键词“连衣裙 大码”它本身的权重够高

就好比读书的时候老师排座位，成绩好的坐前面，成绩差的坐后面是一个道理。你的权重不高，那么很遗憾你就得排在后面，自然不会有买家看到你的产品。

       第三点：在详情页中展示多个宝贝

在宝贝详情页中可以添加多个宝贝链接，捆绑组合销售，这些宝贝的介绍图片尽量高清，可以放大观看
，让客户有更多选择空间。



       第四点：合理规划宝贝上下架时间

合理上下架宝贝能得到更多的浏览量，因为宝贝越靠近下架时间，排名也会越靠前。拼多多高峰期一般
在11:00-16:00，19:00-23:00之间，在这期间每半小时发布一个宝贝。

综上所述，关于淘宝新店没有流量没有访客怎么办的方法就是这些，只要您坚持去做，努力研究，从各个方面入手，相信很快就会得到您想要的自然流量和高销售量，只要功夫深铁杵也能磨成针。希望上面的资料可以帮助到大家哟!
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