
开火！万人学新“洞见”。金城、达连五讲房地产行业法律难点。律
师小

产品名称 开火！万人学新“洞见”。金城、达连五讲房地
产行业法律难点。律师小

公司名称 郑州龙之宇科技有限公司

价格 10000.00/套

规格参数

公司地址 郑州市河南大学大学科技园东区12号楼602

联系电话 19137161875 13017688270

产品详情

沧海横流，方显英雄本色。 

市场危机需要洞察力和决心。 

北京金诚通达律师事务所(以下简称“金诚通达”)深耕法律服务行业30年，一直以服务为根本。北京金
诚通达律师事务所在成立30周年之际，推出了一系列的品牌讲座，引起了业界的关注。 

7月13日-8月10日，金诚通达举办了“你的地盘，我的洞见”新形势下房地产行业法律难点分析系列网络
直播研讨会。地产与建筑事业群10位合伙人以“讲、释、评”的方式，解读了房企流动性困境、分类债
务思维、不良资产处置、精装修房销售常见法律问题、代建法律问题、建设单位与施工单位纠纷解决等
当前热点难点法律问题，让业界对金诚通达在地产与建筑事业板块深厚的研究和前瞻的行业眼光有了新
的认识。该讲座由中国仲裁法学研究会房地产委员会和重庆仲裁委员会联合主办，吸引了数万人的关注
。 

据了解，伴随着中国的城市化进程，依托律所优势和综合平台的深度业务整合，金诚通达30年来在房地
产和建筑工程领域悄然“扎根、成长”，成长为业务门类齐全、化细分的参天大树。 
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聚焦：打破困局，引领变革思维 

去年以来，在宏观政策调控过程中，住房融资“三条红线”的实施，暴露了房地产行业多年来高杠杆运
行的矛盾。随着头部房企恒大的“雷霆风暴”，不少房企陷入流动性危机，债务违约频发。在肺炎疫情
、预期减弱和供应冲击的叠加下，2022年以来市场加速下行。2022年上半年，全国商品房销售面积68923
万平方米，同比下降22.2%。其中，住宅销售面积下降26.6%[1]。 

随着行业危机的蔓延，房地产开发企业与投资者、金融机构、施工单位、消费者之间的纠纷增多，房企



纾困中法律服务的新需求、新问题不断涌现。这些法律服务往往涉及工程建设、造价、金融、破产、并
购等复杂领域。迫切需要的“洞察”来解决难题。 

金诚通达“你的地盘，我的洞见”新形势下房地产行业法律难点分析系列讲座，直面当前房地产建设法
律服务市场的难点和热点问题，分享金诚通达律师的洞察和破题思路。 

7月13日，金诚同达合伙人马志成律师围绕《房地产流动性困局及类型债务应对思考》主题，根据自己多
年的地产、金融从业经验，对房企债务进行分类分析，为房企走出困境提供了许多具有普遍意义的意见
和建议。作为评论人，金诚通达合伙人律师对马律师的解释给予了高度肯定，并指出房地产困局是一个
系统性问题，债务化解需要统筹规划。 

7月20日，金诚通达合伙人马永刚律师围绕《不良资产如何运“赢”？》主题，结合丰富的实务案例，详
细讲解了不良资产收购运营中各个环节的法律问题。金通达合伙人孙淑义先生对讲座进行了总结和点评
，并结合实际案例，对不良资产运营中可能出现的争议情况进行了重点分析。 

7月27日，金诚通达合伙人卓壮律师以《精装修商品房销售“排雷”指南》为主题，全面梳理了实践中全
装修商品房常见的装修质量纠纷，并针对每一个“雷区”提出了规避或化解风险的指引。余江县钟律师
，金通达合伙人 

8月10日，金诚通达合伙人詹安娜律师针对当前流动性困境市场条件下，开发商与承包商中途解约过程中
的法律问题，提出了双方避免和解决纠纷的良方。金诚通达合伙人陈浩文律师对讲座进行了总结和点评
，并结合实践经验，对“体面分手”的方式方法给出了建议。 

讲座系列的内容不仅体现了金诚通达地产与建筑事业集团的能力，也让同仁、同行、客户从更立体的角
度充分感受到金诚通达律师的与魅力：马志成律师的宏观视角；卓壮律师防患于未然的客户思维：余江
县法律视野中的中国律师人文关怀：何律师破解民生困局的实践策略.都打动了观众，充分诠释了数字时
代品牌的生动外化和传播。 
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前沿：坚持长期原则，探索新的职业机会。 

在“住不炒”的宏观政策背景下，房地产行业的转型势在必行。早在2018年，金诚通达就关注到客户对
法律服务需求的类型和方式的变化趋势，对一些前瞻性、复杂性的法律问题进行了深入研究。通过与金
融事业群、破产事业群、重组并购事业群的横向深入合作，房地产建设事业群对金融债券、合作纠纷解
决、破产重整等房地产建设相关法律服务问题进行了有针对性的研究。提升了细分领域的服务能力。 

同时，金诚通达还关注ESG、新能源、乡村振兴、城市更新、存量房运营、商业地产运营、资产与金融
产品结合、共享空间、定制商业地产等领域的法律服务需求，对这些细分领域的法律问题进行前沿探索
和研究，以匹配转型期客户的个性化需求。 

吴华艳律师 

吴华艳律师表示，希望通过高质量的培训和集团内部的分享，鼓励年轻律师专注于当前的业务领域。他
认为，房地产和建筑是关系到人们“衣食住行”的行业。大家要对这个职业充满信心，坚持长期的主义
和精神，不断学习和吸收新的知识，永远走在行业的前沿。 
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融合：锻造“金字塔尖”的特长 



作为拥有17家境内外分支机构、1800名律师的大型律师事务所，金诚通达已成为中国律师事务所的中坚
力量。自成立以来，房地产和建筑业务一直是金诚通达的重要业务之一。 

随着中国城市化的跨越式发展，金诚通达的房地产和建筑业务发展迅速，并于2000年成立了房地产和建
筑业务集团。经过多年的业务实践和研究，形成了一支律师精英团队，法律知识与知识相结合，不同领
域优势互补，涵盖房地产、建筑工程等各个领域。 

该团队是国内早为城市轨道交通和城际高铁提供法律服务的团队之一，能够为该业务的投资、建设、融
资、运营、资产管理、证券化提供全流程法律解决方案。早在2005年，团队就为香港地铁、首创集团、
北京基础设施投资有限公司共同投资建设的北京地铁4号线提供法律服务，还参与了沈阳地铁1、2号线、
北京大兴线等一系列轨道交通法律服务项目。代理奥林匹克国家会议中心及配套设施场馆建设项目、中
国境外港口控股的巴基斯坦瓜达尔港PPP项目、信达投资与庄胜公司合同纠纷等。并长期担任国土资源
部法律事务中心法律顾问。 

众多兼具高度和社会影响力的项目表明，晋城通达地产建筑事业集团一直处于“金字塔尖”的水平。201
8年以来，得益于“一主二助”的设置和院内在综合平台上的深入合作，金诚通达拥有120余名以房地产
、建筑为主要业务的合伙人和律师，团队分布在北京、长三角、大湾区、环渤海、成渝等主要城市分支
机构，法律服务的边界和深度不断拓宽。 

除了传统的房地产开发、工程建设、投资并购、商业运营、纠纷解决等业务外，晋城通达房地产及建筑
事业集团的服务领域还扩展到房地产相关的金融及法律服务、不良资产处置、项目清算、城市更新、资
产证券化、REITS、产业地产、新能源等领域。各团队在实践之余，还注重结合自身的业务实践，对多个
子领域和前沿问题进行深入研究，进一步实现院内横向业务交流、合作和知识共享。这个系列讲座集中
展示了近的研究成果。 
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创新：不仅仅是形式和内容 

值得一提的是，本次活动一改传统的线性直播模式，创新采用“讲、讲、评”的形式进行教学。讲座经
过前期的深度策划、准备和提前演练，由金诚通达房地产与建筑事业群合伙人吴华艳律师主持并串联，
主讲人授课，点评人总结、点评、补充，听众互动有机融合，达到了增强互动、思维碰撞、问题聚焦的
良好效果，令人耳目一新。 

律师马志成 

作为金诚通达30周年系列活动之一，此次讲座的组织充分体现了“进取、合作、诚信、包容、创新”的
金诚通达文化。房地产建设事业群负责人、金诚通达合伙人马志成律师为此筹划已久，并花费了大量的
时间和精力领导组织来自世界各地的团队。谈及组织工作，马志成律师笑着说，“讲座的顺利进行，主
要得益于讲师的精心准备，吴华艳律师的主持，以及金诚通达品牌宣传团队的大力支持。”他希望将讲
座分享给业内人士和客户，以进一步拉近他们之间的距离，加深他们对房地产和建筑业务法律领域的理
解和思考。(讲座内容) 

金诚通达一直非常重视研究和律师人才梯队建设。近年来，在“一主两辅”的指导下，金诚通达在青年
律师培养体系上取得了进一步的进步。去年地产与建筑事业群在南京组织了地产领域的全流程培训，从
地产的一级土地开发、开发建设到金融、地产项目的僵局处理等。并对整个部门进行了全系统、全流程
的培训。在日常工作中，团队持续收集案例，培训完善律师标准文本和文书，定期为客户提供日常法律
风险提示、前瞻性市场指导等增值法律服务。 
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标签 

尽可能用力切，尽可能用力切。JTN 30周年法律大讲堂第三讲系列3354《你的地盘，我的看法》新形势
下，房地产行业法律难点解析系列讲座圆满落幕。更多合作伙伴提出了新的分享话题，后续讲座系列内
容将更加精彩！ 

这个世界永远会给有竞争力的人开绿灯。金通达人以的洞察力和长远的决心，为客户提供务实、、增值
的法律服务，搏击市场风暴，共同跨越行业周期。 

#评论# 

[1]统计局：上半年，商品房销售额同比下降28.9%，全国商品房销售总额同比下降10.5% 

想了解更多有关“律师APP开发公司、律师小程序开发案例、律师运营推广方案、律师小程序开发公司
、律师平台开发”的问题，可以联系我们，11年软件开发经验，上千家合作案例，深耕多个行业，
特别对律师行业有深入研究，也开发的有律师行业成品系统，欢迎来咨询查看测试系统
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