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淘宝如何引进自然流量？怎么才能让商品销量迅速上涨？

1. 商品上架小技巧

商品上下架时间通常以7天为一个周期，当一个商品临近上下架的时间段，会有一个优先展现机会。

但这并不意味着宝贝一定能够出现在首页或是前三页，如果宝贝排名无法达到前三页，那么宝贝在上下
架时间段获得的自然流量将很少甚至没有。

所以，卖家要摸清淘宝系统商品上下架的运行规律：

错峰上架

小卖家zui好不要选择在流量高峰期上架宝贝，因为小卖家的竞争力明显拼不过大卖家，所以可以选择在
下班后的时间点上架。

时间卡位

通过对宝贝上下架时间正确规划、严格把控，可实现zui大化免费流量获取。店铺在一周时间内，如果每
天在浏览的高峰时段都有自己的产品上下架，那么卖家将会在各个时间段都能得到这些免费流量。

前期做好规划和调查，以7天为一个周期，均匀按每天每时段上架一定数量的宝贝，以保证让宝贝在7天
周期里，每天每个时段都有宝贝在浏览高峰时段中接近下架时间。



通常，宝贝在即将下架的1天到数小时，特别是zui后几十分钟内，会获得一个zui有利的宣传位置。

同类商品分开上架

很多商家觉得用淘宝数据包上架产品很方便，但是这对于搜索来说，反而很不利。例如服饰类商品，如
果几分钟内用淘宝助理一次性全挂上去，那之后每周只有1天的几分钟内，你的宝贝才会排在前面。

所以我们要把服饰分成多份，在每天的两个黄金时段，分别几分钟上传一件宝贝，用7天时间全部上架完
毕。这样以后每天都会有服饰商品，在黄金时间段排在搜索结果的前面。
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