
首创全新商业模式！顶级链动模式！微三云钟小霞

产品名称 首创全新商业模式！顶级链动模式！微三云钟小
霞

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

当代社会绝大多数市场资源早已运行，都已经被区划得一清二楚，但好像中小企业、小型公司、个体工
商户而言这但不是一件好事。目前电子商务行业恰好是现今风口行业，人们都争先恐后地投身于进到，
那样作为中小型企业及其个体工商户的我们该怎么方可进入这舆论旋涡呢？

链动方式：若想进到电子商务行业一个好的商业模式毫无疑问是不可缺少的，有一个方式算得上是集裂
变式与引流方法于一身，那便是链动方式。

有一些接触过商业运营模式的老总很有可能就给这种模式略有耳闻，下面小编就给大家细心解读全部链
动方式具体的游戏玩法（此文章内容也只对于此事游戏玩法进行介绍，我不参加经营，要想获得详尽游
戏玩法可看资料联络）

链动方式是运用商城系统运用去进行消费者吸引住并主动开展裂变式的一种营销方式，根据每一个消费
者去进行积极主动的吸引住别的的消费者做到大家连接消费者中间交流的目地，而且也是让其积极裂变
式的重要因素。以一种极为吸引的标准参加并达到目标，推荐下一位顾客连接身旁人脉关系的方式达到
我们的目标——售出货物。

最先先开设2个真实身份，老总与代理商及其499升级代理商礼包。

而这个模式有四个特性：

一、二级分销，二级分销，不会有双层等级，有效合规管理地分销模式盈利。

二、踏入体制，在强烈推荐两个人交易变成代理商以后，即升级成老总，摆脱上级领导关联马上离开。

三、留才体制，本身变成老总以后，为上级领导留有最初强烈推荐的两人。



四、上帮下扶，下属变成老总后，为上级领导留才；当下属未变成老总前，上级领导扶持后能得到扶持
股票基金。

当要想参加链动方式首先要先选购组合产品假定此商品499，消费者耗费499以后便能终生参加无尽链动
盈利。

接着就是方式的具体内容一共具备直推奖赏100、精英团队见点奖200、同级奖10%、扶持股票基金奖20%
、年底分红奖。

直推奖就很简单了，如同第一位消费者觉得我们平台上的499豪礼变成代理商非常不错，于是他就买了豪
礼变成了委托代理人，这时它的老总便是服务平台，大家称之为第一位代理商。

第一位代理推荐了她的二位朋友来参与，因此二位好朋友在他推荐下也买了499的礼包，因此第一位代理
商就可以得到相对应立即推荐奖励100。其实就是客户的选购与代理商有很大关系的就能获得直推奖赏。

自然第一位代理商就远离了老总，自身更新变成了老总。二位自己也逐渐强烈推荐其它的亲戚朋友去购
买这一499的礼包，这时候它的二位好朋友每介绍一位消费者老总就可以获得200的见单奖赏。其实就是
客户的选购与代理商有间接关系的就能获得见单奖赏。

而自己当老板与代理商相互关系根据更新做到差不多以后呢？第一位老总直推并帮扶了代理商变成了第
二位老总，这时服务平台将附加补助给第一位老总补助10%，其实就是第二位老总根据直推赢得了服务
平台奖励100盈利，而第一位老总就能获得由服务平台发放它的10%其实就是10的同级奖赏。其实就是由
第一位老总强烈推荐出的老总，下边所得的盈利他都能从服务平台附加收益10%的同级奖赏。

这类模式中毫无疑问也有一些人会耍一些“自以为是”，比如：A根据选购499礼包更新变成代理商，分
享了二位朋友也买了499礼包升成老总以后二位朋友却并不想更新变成老总也不愿意重新进行裂变式了，
A的盈利可能冻洁20%。而开启这20%那就需要进行服务平台所设定的取现每日任务（强烈推荐两个人变
成老总/自身手底下有着好几个代理商）具体内容可通过平台后台管理来设计。仅需进行为此每日任务就
可以开启。

当每一位老总手底下代理商都足够巨大以后便能开设年底分红奖，而且开设精英团队大队长以级别划分
：

团队长L1：需20个老总/选购699更新礼包

团队长L2：需30个老总/选购799更新礼包

团队长L3：需50个老总/选购999更新礼包

每一个真实身份都有着单独的奖金池，而奖金池里的奖励金为每选购礼包时，礼包中的收益。假定年底
分红奖励金总提成为100，以级别划分便是:L1奖金池50%、L2奖金池30%、L3奖金池20%，当团队长L1总
数一共10人、团队长L2总数一共5人、团队长L3总数一共1人。其年底分红为：

L1奖金池10人，每个人得到：100X50%÷10=5元

L2奖金池5人，每个人得到：100X30%÷5=6元

L3奖金池1人，每个人得到:100X20%=20元



自然直到服务平台中后期还可以地区真实身份开展区划，以收件地址为分裂去进行区域性奖赏。

参加链动的需求是可以多元化设计方案，类似礼包什么的还可以进行活动优惠，或者以多元化开展强烈
推荐。与此同时代理商也可以获得服务平台专享的二维码及其连接用以强烈推荐营销推广，即使强烈推
荐的消费者并没选购礼包还可以购买平台其它的产品。

此方式的优点在于可以在短期内开展总流量引流方法、裂变式及其客户转化一口气进行。早期运用此方
式的直推，见单奖赏开展的流量快速提高，中后期运用精英团队年底分红奖赏及其地区分裂将中后期大
量总流量进行科学分裂。选购的礼包还可以从这当中做到销售量难题，当阶段出现问题运用扶持股票基
金也能有效做到相对应处理。

对于想要在短期内做到高流量、更高效的企业而言，此方式乃是最佳选择既可以有效合规管理地做好提
高的流量目地，也能够提高销售额。
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