
抖店代运营--抖音小店的猜你喜欢是怎么做?

产品名称 抖店代运营--抖音小店的猜你喜欢是怎么做?

公司名称 杭州北抖星网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西斗门路3号天堂软件园A
幢1楼1034室（注册地址）

联系电话 15824487015 13605817015

产品详情

平台会准确预测用户的喜好，让用户看到自己喜欢的商品。

那这个推荐呢是从两个维度来进行的，个就是用户账户的标签，第二个就是店铺、商品的
标签，其中用户账户的标签又包含了曾经浏览过的、购买过的、搜索过的，店铺商品的标
签又包含了商品的标题、关键词、主图，所以。

理解了这个推荐逻辑之后呢，你再去做一下商品的属性词、关键词，再配合补单，是非常
容易被推荐到这个推荐位上的。

什么是属性词、热搜词，比如说大马、小个子、不规则、高腰等等等等。

分享三种办法做抖音小店。尤其是第三种，让你每天出三四百单不是问题。如果想要抖音
小店每天稳出三四百单，有三个办法。

，店铺直播。

现在连粉丝都可以开通抖音小店，绑定抖音账号，然后就可以开始直播带货了。就是自己
开播做抖音直播带货不需要发视频，不需要做账号，做人设同样可以。

直接开直播带货。这种方式的优势就是以自播为主，不需要给达人佣金，利润率大概在百
分之四十到五十左右。

第二种方式就是找优质的达人带货。



如果你不会直播，不会做短视频也不要紧。通过抖音小店也可以每天稳定出个几百单。如
果有报单的话，几千单也不是什么稀奇事儿。

前提是要有稳定的优质的带货主播，与你互助共赢。这种方式的优势是单日销售量会比较
高，能够解放自己，但是需要给主播分佣金。

重点的就是抖音小店自然流量的截流玩法。

这种方法简单粗暴，好用也是适合个人做的。节流的核心就是价格。你的产品价格比同行
稍低一点即可。现在抖音小店正在逐步开放，自然搜索流量，你会发现抖音。

现在可以直接搜索商品，而且个人主页你会发现有抖音商城。举个简单的例子，其他主播
在宣传此产品，那感兴趣的顾客就会搜索这个产品。

搜到了同款，发现你的这个卖的比其他商家便宜了两块钱，那我肯定会选择便宜两块钱的
商家。同样你要有足够的洞察力去了解同类产品和相似产品。

这种方式呢是不用给主播分佣金，利润大概在百分之二十左右，玩起来也是非常爽的。不
过这个自然截流的玩法需要s 单，而抖音的s
单和其他的平台完全不一样，必须通过直播间用正。

常没有异常的账号去拍，就是你一拖五，一拖十，甚至依托一百都是没有问题的。但是你
这个账号锁他要保证是安全的，没有风险的，不然很容易就被平台检测到问题。总的来说
，抖音小店呢和直播。

带货现在都是风口啊，并且现在的流量还很多，而且都是免费的，平台扶持力度还是很大
的。现在做抖音小店就相当于十年前去做淘宝店。
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