
母婴店促销员卖货奖红包软件制作

产品名称 母婴店促销员卖货奖红包软件制作

公司名称 弥特盈泰(广州)软件科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 优势:成熟案例，服务多家大品牌
特点:低成本高效，提升销量
产地:全国各地有分点

公司地址 广州市黄埔区西成中街10号B栋602房

联系电话 18122310427 18122310427

产品详情
       母婴店促销员卖货奖红包软件，通常来说，传统企业采用颠覆式的变革模式，其成功概率并不会很高。颠覆式的变革意味着什么都是新的，新的模式、新的技术、新的管理思路等，尽管新的模式在其他组织中被证明是有效的，但能否在本组织内部发挥作用，仍然依赖于本组织对这些新东西的掌握程度。
一、母婴店促销员卖货奖红包软件实现的三个流程：
1、给产品生码赋码
使用一物一码技术批量生成对应的二维码(导购员码和顾客码)，再使用赋码技术印刷成两种可变动二维码标签(导购员码标签和顾客码标签)，导购员码标签贴在产品外包装上，顾客码标签贴在产品内包装里（产品不适合贴标签，也可以考虑喷码）。
2、导购员扫码激活
导购员使用手机扫一扫功能扫描导购员码，完成实名认证，绑定关联门店信息，激活导购员身份。激活之后，导购员即可将被赋予很高的权限，将是品牌商的合作者，拥有全部会员功能，并有在导购员扫描领红包软件有着独立入口，能参与有着现金红包、积分兑换、购物券、话费、流量、实物兑换等等奖励的营销活动。
导购员领取奖励
当导购员可以提前扫描产品外包装上的导购员码，领取一个待解锁奖励，只有当顾客扫了顾客码之后（顾客扫码自身也有奖励），导购员的待解锁激励才会被解锁，奖励才会成功到账。当然导购员的奖励解锁，我们设置的十分严谨，仅解锁关联门店并采纳较后一次扫码的导购员的待解锁奖励。
举个例子，如：A导购员和B导购员先后扫了产品上的导购员码（A比B先扫），但是产品较后是B导购员卖给顾客的，B是较后一个扫码的导购员（距离顾客扫码时间较近），那么通过扫码时间分析，软件后台就会给较后成交的导购员B解锁相应的待解锁奖励。
二、母婴店促销员卖货奖红包软件能给企业带来什么效益？
1、帮助品牌商掌握终端门店导购员销售情况，掌握终端顾客数据。
2、帮助品牌商提升对终端市场营销投放精确度和投入产出比。
3、帮助品牌商产品营销费用直达终端，杜绝各级经销商营销费用截留。
4、帮助品牌商提高产品销量和门店上架率。
作为品牌商，如果你的产品是面向线下门店渠道销售的，那么通过母婴店促销员卖货奖红包软件，你可以直接给推销你产品的导购员发放奖励，计算销售提成，让所有的导购员都积极、主动推销产品，迅速提升产品销量和复购率。
       随着变革范围的扩大，抵触变革的力量就会增加，因此相对而言，渐进式的变革能够提升变革的成功率。
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