
肇庆消费返现商城小程序开发

产品名称 肇庆消费返现商城小程序开发

公司名称 广州微码互联科技有限公司业务部

价格 1000.00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区

联系电话 13480273125 18122468543

产品详情

微商，模式相对于传统线下省级代理囤货搬到了线上，重新构建了线上的人，货，场，并融合了几年前
直销的运营方式，团队打造，打鸡血，重裂变，传销还是直销其实就在一线之间，主要看顶层的人是想
以货为中心，还是以模式圈钱就走为中心，商业模型的优势在于黏性强，好复制和管理，当然信息也传
达的较快。缺点是层级多，第三方监管相对较弱，对终端消费者和底层用户代理可能会造成伤害。这种
商业模型在2017年萌芽，2018年火于市场，头部玩家云集微店环球捕手贝店楚楚推，唯品会的唯品仓，
每日一淘等，都采用付费会员制，用户支付会员礼包费用，成为平台用户，即可获得分享商品的机会，
俗称，自用省钱，分享赚钱。模式通常涉及两个级别。用户付费后成为会员，往上发展俗称级别有销售
经理，或者服务经理。每个对应的级别，享受的返佣和收益不同，这种模式需要深耕供应链，客服，技
术，以及品牌心智，还需要重运营，有裂变思维。

一、返利商城系统有哪些类型？

1.线下购物，线上返现

消费者在线下门店消费，线上返现，将线下用户引流到线上，返利商城系统开发进行二次营销，能够返
到微信零钱，也能够设置为返佣钱，限于线上消费使用。

2.线上购物，线上返现

消费者在线上购物，线上返现，通过天天返现，极大提高用户粘性，为渠道聚合更多粉丝，又能短时间
内具有现金流，具有主动权。

3.返利商城系统开发买卖双方各有独立的登录后台，商家可自行设置客服账号，分工清晰，更快速的作



业，使渠道对商家结算及处理更快捷。完成渠道快速盈余，渠道与商家结算依照月结账期进行结算，维
护渠道与消费者的利益。

二、返利商城系统有哪些特点？

1、将粉丝变成客户

返利商城系统开发，进程并不杂乱，就是想方设法把粉丝变成自己的客户，但做起来就需求时刻和精力
。例如，能够做单品爆款，一来单品更容易传达，二来也能恰当减少本钱。

不管在哪个平台运营，商家关怀的都是怎样取得很多曝光。特别需求把客户引进来的微商城，更需求添
加自己的曝光率。商家在添加产品曝光率时，好专心于一款产品，由于简单点更易于客户回忆。

做传统电商其实有一套的转化公式：GMV=访客数*转化率*客单价,如果从单一的销售角度来说，这套公
式肯定没毛病，现在头部的社交电商平台玩家也在采用这套公式，这个公式关注的是「货」，从「人」
的角度，社交电商平台把人群进行了细分，从电商直接关注货，到社交电商直接关注人，以社群的形式
，社交电商平台在初期会寻找一批用户，主要抓头部，或者腰部，然后以社群的形式，重度运营。打爆
品，做黏性。「场」建立在社群与平台app两者之间，单客的提升，就在于运营的种草和提高消费频次，
点赞，，TOP销售奖励等一系列的刺激方式，来进行促消费。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

