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小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

新冠疫情的冲击性这般迅速，线下推广实体业摇摇欲坠，中小型实体线店家陆续破产倒闭，怎样抱团供
暖在“寒冬”里生存下来变成线下推广实体业店家头痛的问题。

而面对这种问题我觉得能够借助【异业合作】平台中整合资源，将中小店主互利共赢，形成一个分享顾
客，资源共享的生态共体。

工作压力中的抱团发展

在异业合作里，店家可以互相连通沟通交流堡垒，也可以进行跨业的抱团供暖，不但可以为自己争取生
存环境，还可以让整个商业圈一起获益。

异业合作最大的优点就是能够融合各行业的不一样店家汇聚到一个平台里，让顾客还可以在这样的平台
上享有一站式服务，从中小商家的角度来说，现在不少的店铺都是有会员体系，倘若将每个商户的VIP整
合，顾客能够便捷交易，中下部店家还可以分享顾客，相互之间报团。

想象一下，在明媚的下午，吃了快餐，手捧着现磨咖啡在时装店选择自己心仪的产品，那样幸福的画面
并不仅仅出现在韩剧里，反而是早已变成了一种最流行的消费方式，产品组合营销并不稀奇，像影院就
跟爆米花玉米挂勾，吃寿司就想到可口可乐都是一样的，社会化营销如雨后春笋冒出，这类时尚潮流往
往会有，或是绝大多数的卖家都是在逐渐应用这个模式，希望他们能将店面商圈融合，打造1
1相当于2的方式来提升自身店面的诱惑力。

所以我们打造出了异业合作系统软件，创造了一个线上传播，线下消费感受的综合性O2O服务平台，可



融合各个行业店面，展现门店信息，创建商家联盟管理体系。

建立综合性商家平台，为商家给予线上渠道，服务平台将粉丝们打造出线上app营销推广、线下实体店提
供帮助商业体系。

多商家能够造就同盟效用，填补服务项目，融合分销策略开展应用，建立联系，分享客户
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