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小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

“会员制营销”是很多店家都在做的营销战略，主要表现为开卡，办各种各样VIP卡，原意就是为了沉积
顾客，为了保证用户复购率，而往往实际效果并不理想。

云服务平台的“联盟卡”乃是专业为了能精准性“会员制营销”，使市场营销计划更准确，更专业。

那与此配合使用的“商家联盟”又有多少人知道呢？

“商家联盟”通常是投身与同城购物的商业运营模式，别名“异业合作”，含意上就是把不同领域、不
一样店家协同在一起，VIP只需出示一张同盟VIP卡，便能够享受全部联盟商家服务项目，得到会员折扣
并得到统一奖赏。

商家联盟主要有两种形状：

同业竞争跨区域：适用行业类型趋向重一点，而地区特性较轻的渠道。如度假旅游，票务中心，儿童游
乐场等领域的联盟卡。

同地域跨业：适用打造出大城市商家联盟，城市商圈服务平台，顾客可刷卡在各个同盟商家通用性交易
，享有折扣优惠。

可用什么情景

1、同城购物服务平台



根据当地店家，搭建多样化、敞开式的一站式当地综合服务平台。与此同时进行深层异业联盟活动营销
，打造出本地生活私域流量，减少渠道成本

2、领域联盟平台

根据每个地方或协作等形式协同同业竞争店家，摆脱用户增长短板，提高联盟商家知名度，另外推动领
域向愈发规范性、品质化方面发展

3、社区生态解决方法

融合社区社群绿色生态，给予线上与线下一体化感受；应用同盟卡会员连通小区店家与线上app，产生小
区商家联盟。

异业合作针对店家有哪些好处呢？

1.资源整合、资源共享是异业合作的关键，对卖家来说好处是能够享受不同领域的店优惠方案，帮助营
销推广、宣传策划。

2.互相营销推广，降低广告宣传费用。

3.增加客户粘性，店家能够享受别的不同领域深度合作褔利计划方案，能够大大的吸引客户，增加粘性
，提高复购率。

4.协助店家拓客引流，分享消费者（比如餐馆和美容护肤，完成互惠，消费者交易也不矛盾）提升销量
，做到提升业绩的效果。

总体来说，异业合作对店家还有很大的帮助，不但可以处理大家引流拓客难问题，还给我们给予较多的
活动策划方案挑选，不同领域的套餐内容褔利，使用价值感很强，消费者买账！

已开发设计完善的系统软件，三天源代码布署发布，200 技术性研发部门
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