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产品详情

消费返现逻辑性游戏玩法新升级，如何做一个合规合法的消费全返服务平台

移动互联网技术发展，电商逐渐成为企业战略目标的一种新由来，恰好是这一驱动力，持续推动着电子
商务模式的突破，引领着新型电商方式的快速发展。

前些年有一个网络平台名叫“云联惠”的网络平台，以“购物返现”为产品卖点，在广东省全国各地攻
城掠地，VIP和创业者的总数井喷式爆发式发展，声称有着三百万VIP。也有不少VIP亲属却愁眉不展：
“网络平台垫钱购物返利，之后来资产弥补前边亏损，这并不好比披上电子器件外套的"传销组织"吗。
”

消费返现作为一种新型营销方式，有许多人对它都感到犹豫。消费全返的方式究竟合不合法，是否有合
法合规消费全返方式的服务平台？今天我就就为大家介绍一下。

消费全返如今有很多种游戏玩法方式：一种是消费后排长队，等候店家通告是不是全返。

另外一种是用户消费后，要邀约够多少个人店家才能给全返。这类因涉嫌拉人头，不建议做这方面的购
物返现。

店家要想应用消费全返开展营销得话，一定要注意不必违反规定。在市场中挑选消费全返的渠道时一定
要注意。想对比之下，门店互动交流消费全返服务平台避免的违法行为。

下面为大家介绍二种较为热门的2个消费返现游戏的玩法。

第一种：是交易是多少送多少的积分兑换，积分兑换能够升级别，刷副本领到对应的返利

羊毛绒再也不是存在于羊身上，其实也可以由资金来付钱，



让顾客在买东西的与此同时会获得积分兑换，而且还能根据收看平台对接的广告任务，让顾客手里的积
分兑换转现（得广告宣传奖赏），从而实现广告商、服务平台与消费者三方双赢效果。

最后总结：

广告宣传电子商务，给服务平台带来了，用他人（广告商）的钱来吸引消费者到我的服务平台来交易，
提高消费者的人气值和消费粘性；对消费者而言，乃是，对比与其他传统式服务平台，除了能把积分换
购成商品，还可以通过看广告将积分兑换变为钱，取现进钱包，间接性做到了极致交易划算，或是完全
免费，乃至挣钱，不妨一试？

方案一

方案二

第二种是拼单抽奖活动返利模式，参加活动拼单

不得奖参加额度退回附加领取奖励大红包，得奖得到拿商品，参加的额度会转化成平台上的储蓄，要想
将钱取回就必须要自身再度参加活动，服务平台依据跟团活动让你开启对应的额度，或是邀约别人

假设你是一个买酒的用户想做一个主题活动，

300元团；10中2

开支成本费

直推10元*10=100元 间推2元*10=20元 （无论中不中）

没中奖赏；10元*8人=80元 生产成本50*2人=100元

开启；邀请别人玩奖赏10元；无论中不中都奖赏10元*10=100元

自身参加开启5元；无论中不中都开启5元*10=50元

团队奖励；共5元*10=50元；V1=5-V2=3-V3=2-V4=1

地区奖赏；共5元*10=50元；省=5-市=3-区=2-街=1

100 20 100 50 50 50 80 100=550元

收益600元减掉550元相当于50元（净利）

假定你玩了10次中2次8次没中

得到；意义2个300的商品 ； 80元大红包（8次*10元=80元）可取现550元保证金（储蓄，不能反映）

50元开启金（10次*5元=50元）自身参加开启可反映



假设你分享了3本人每天每人玩10次 3人一人强烈推荐3本人每天每人10次

3人*10次=30次*10直推奖=300元 3*3=9人*10次=90次*2元间推奖=180元

3人*10次=30次*10开启金=300元

总计开支；2次得奖300元=600元

得到 2个300商品 300元直推奖 180间推奖 300元开启金 80元没中大红包补助
50元自身参加开启金总计=910元 使用价值600块的商品

910元-600元=310元 使用价值600的商品

假设你分享了6本人每天每人玩10次 6人一人强烈推荐6本人每天每人10次

6人*10次=60次*10直推奖=600元

6*6=36人*10次=360次*2元间推奖=720元

6人*10次=60次*10开启金=600元

得到 2个300商品 600元直推奖 720间推奖 600元开启金 80元没中大红包补助
50元自身参加开启金总计=2050元 使用价值600块的商品

2050元-600元=1450元 使用价值600的商品
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