
怀化消费返现系统功能开发

产品名称 怀化消费返现系统功能开发

公司名称 广州市微码互联科技有限公司

价格 1000.00/件

规格参数

公司地址 天河区中山大道379号联合社区东区

联系电话 13480273125 13480273125

产品详情

下线城市有着巨大人口规模和不断增长的消费需求，但网购普及率较一二线仍有差距，购买行为仍多依
赖线下，短期有较好机会。人口增速与迁移方向仍以一线城市及城市集群为主。从供应链端来看，过去
几年主流电商平台的货品策略不断趋向品质化和消费升级，另一方面，拼购平台在过去两年抓住下线市
场用户实际需求，借助社交流量，激活了下线市场的购买力；国内并不存在实质意义上的“消费降级”
，不论是上线市场还是下线市场，消费升级仍是普遍现象。一线与四线城市均在增加支出，包括服务与
实物类消费。人口进入衰减周期，60后全面进入退休周期，而目前消费能力乐观的90后进入家庭生活，
后续个人支出面临一系列压力，家庭小型化趋势明显，对于传统零售业态带来较大影响：大型家庭补货
类零售门店经营压力增大，小型及社区类业态面临较好机遇。大卖场、超市等“补货主阵地”的零售业
态正在逐渐衰竭，专注于小型化家庭服务的便利店和社区业态的生意逐年上涨，零售业态出现迭代现象
。

积分返利系统：这是一个以消费为基础的理念，体现的是消费者的消费与回报问题，它是交互式合作营
销的内涵的完美解释，给消费者搭建了两个“舞台”：一个是让消费者通过消费以后，经过平台可以获
得一定收入的舞台；另一个是教授消费者如何实现经济自由的知识、经验、信息等。可以说，一个是给
消费者搭建参与世界财富分配“机会”的舞台；另一个是不断提升消费者分配世界财富“能力”的舞台
。

一.积分返利系统商业模式

消费者在商城上消费，平台返给消费者相应积分，积分可提现可复购，结合分销模式，可多层级分销。

消费全返积分系统模拟流程：

方案一



①：消费者在平台消费购买产品，

②：消费者确认收货后48小时候平台返积分，

③：消费者可申请提现，或直接在平台消费。

④：平台审核提现；

⑤：平台发放佣金。

方案二

①：招商，联盟。

②：录入系统。

③：商家积分充值。

④：消费者购物，商家送积分。

⑤：消费者领取分红。

一种方案合适自媒体企业，第二种方案合适平台商企业。如今必须是实体和线上结合，才能长久，才符
合现在消费群体的方式。

消费全模式系统返佣规则：

1、消费在支付商品费用收到货后，平台再全额返佣给消费者.例：A买了100元的产品，支付100元给平台
。A收到货后在个人中心点击收货后平台再24小时内返100元给消费者。

2、也是结合分销模式。例：A把购物全返商城链接或二维码推荐了给朋友B，B在商城所消费的金额，A
能得到一部分分佣奖励。其奖励比例有平台控制。

各代消费者之间差异大的在于时间分配习惯的变化，一定程度上90后人群的时间分配习惯是线下零售陷
入困境的原因。国内大陆城市消费者对于速度的追求于全球，消费者往往要求即时满足，快递送达速度



快。另一方面，随着人均收入的提升，特别是一二线城市消费者对于品质要求的提升，而传统零售渠道
提供的大众化产品难以满足消费者需求。同时，消费水平提升等多因素带来的非计划性购物需求，而大
量的非计划性购物需求通过社交化的购物场景得到了满足，以周围好友推荐为主，个性化消费崛起，尤
其是一二线人群，超过80%的人从消费意愿上逐渐偏好尝试新品/小众品牌，产品更新换代节奏加快。有
超过64%的消费者愿意仅因为包装的创新体验而去尝试新的产品。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

