
拼多多商家要如何提高店铺人气度？

产品名称 拼多多商家要如何提高店铺人气度？

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
很多商家都正在对自己店铺的流量问题发愁，推广也做了，进店的顾客依旧寥寥无几，如何才能提高店铺的人气呢？相信商家也都知道店铺的人气对生意的好坏起着至关重要的作用。店铺的人气过低，即使产品的质量再好销量也不会很高，那么店铺的人气要如何提高呢？分享几点经验供大家参考和借鉴！

1、商品详情页非常重要
想要吸引消费者，那么首要的核心就是商品详情页了。消费者第 一眼看到的是什么？自然是商品的详情页面了，店铺的装修和设计如果可以做到精致、尽善尽美一些，当然会更好地去吸引消费者的眼球，能够让他们在店内多做停留，从而提高了自己店铺的人气。

2、老客户维护不能少
可以就转化率而言，老顾客>新顾客，店铺做好和老客户之间的黏性，对提升店铺的销量有一定帮助。商家可以把产品的编号，名称，价格以及卖出去的数量，买家联系方式、购买特征等信息记录下来，对这些信息有一个全面的了解和总结，方便后期改善和调整，能够让为老客户建立一个数据库，方便商家更好的与老客户之间发生联系。

3、选择网络途径做好营销推广
在互联网如此发达的今 天，商家也不能错过网络生活带来的便利，可以尽可能的在朋友圈、好友微信群等等之间进行店铺的产品宣传，宣传时注意利用店铺的名字来进行，更方便买家找到店铺吸引人气。

4、服务做到位
很多新手商家没有意识到服务的重要性，特别是做好客户的回复工作，在店铺后台咨询中没有设置自动回复。顾客前来询问商品信息时无人应答，便会流失了一定的客户量。另外回复时要顾客提出的问题，耐心、热情的回应和解决。
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