
拼多多新手必学的销售技巧！想做的来吧

产品名称 拼多多新手必学的销售技巧！想做的来吧

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
看着不少商家朋友在哀叹花了钱做推广，但是用户进来后只买了一件商品，推广反而在亏本。其中蕞主要的原因就是关联销售做得不好，关联销售可以大大提高客单，增加投入，增加利润。以下是关于关联销售功能的具体介绍：
所谓关联销售，是指用户在进店购买后，通过店内各式各样的导引刺激，促使用户再次下订单，形成二次订单、三次订单的行为。其中的一个含义是捆绑销售。

一、增加商店访客的平均逗留时间和深度
第 一，客户将被吸引，浏览更多的相关商品或活动，增加平均停留时间和访问深度，而且停留时间越长，就越容易下订单。

二、提高客单价
用户关联销售，下订单的多个产品，首先提升的是客源单价，利润也提升，无需额外花费推广费用。与此同时，一个顾客下多件商品，只送一个包裹，比多个顾客下一件商品，销量一样，但前者快递费更省。因此可以让促销费用得到更高的回报，让店铺不亏本。

三、带动其它产品，提高动销率
联销还可以通过引流款，带动店内整体销售，带动利税款，滞销品等，使店内动销率保持在一个好水平。

1.项目关联推荐
相关商品将出现在店铺评价下方，点击即可跳转。

[拼多多后台]-[商品管理]-[商品关联推荐]
2.凑单专区，就是把商店里的部分商品安排在一起，只要合订单达到金额即可优惠。

相当于将想要关联销售的商品划分成一个区域，用户选择更多的商品，商家安排商品和优惠也更自由，以及明显的优惠刺激，是关联销售的重要工具。
3.拼单返现

拼单返现功能是指在自然日内，当顾客在商店中累计购买的数量达到一定数量时，可以得到一张优惠券，如图所示，拼单返现功能会在多个位置提醒顾客并刺激顾客。
4.满减券

与满减专区相似的是满减优惠券，这是没有专区限制的，针对全店商品，使用门槛比较容易达到，也是市场营销工具中的一种。
由于会涉及到全店商品，所以满减券的数值设定还是要根据整体客流和利润空间来设定。

5.商店装修
联销不止在商品页面上，店铺首页也可以进行联销，这就需要使用店铺装修的功能，在后台[联销]-[店铺装修]
可为店铺首页设置相应的模板，如图，可将想关联销售的商品放在一起，也可与相应的文字进行搭配，以强化组合、关联的视觉效果，而非简单的并排。

四、联销搭配技巧
1.相辅相成的商品联系

例如外套可以配裤子，相机可以配相纸，因为要买相机的人大概率也会买相纸。
客户会觉得走三家不如走一家，互补类产品组合起来，很容易促成关联订货。

2.同类商品的关联



还有些顾客是会下多个订单，特别是服装类，很容易下多个订单，只要不是重复的款式，而是同一款式中的不同样式。
3.引流款相关利得额

这是从商家角度出发，利用流量较大的引流款，将流量关联到收益款进行盈利，这样可以让前期推广费得到回报，达到我们所希望的店铺无亏损的目的。
4.引流关联滞销款

这种关联的目的就是清仓冲销销售，要重点突出优惠力度，可以使用前面提到的优惠券或凑单区。
5.爆款关联潜力新产品

这种关联方式是建立爆款群，不依赖单一爆款，减少销售波动。使爆款产品也有健康的反复出现。
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