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产品详情

向大伙儿们问好，我是微三云的志英这期志英给大伙儿讲讲大家一直非常感兴趣的商业模式——分享购

志英问大家一个问题，大家可曾想过，如果中国一亿人，每人给你一块钱，你就成为亿万富翁了？

有一个数据很惊人，截止2022年季度中国有8.2亿的负债者，这其中有百分之42.3的人处于逾期状态。如
果换成以前大家都不缺钱的情况下，可能对于省那几块几十块钱来说不在乎，但是现在呢？加上前段时
间上海疫情，让我们半个中国的物流都瘫痪，很多人无法网购，只要等待疫情缓和，将迎来网购用户报
复性消费，这也是乐分享爆发的佳时机点。

分享购模式制度解析：

互联网瞬息万变，要设计一套合理合规的商业模式，是至关重要的，这套模式就是采用【公排机制】+
【五五滑落】+【九阶会员】+【滚动收益】

①公排机制：

由2维码或者上级手机号注册的，自动排入这个手机号的下级，如果无推荐码、无推荐人，则由系统来统
一进行公排。

②五五滑落：

每个用户ID下面，只能拥有5个下级，当第6个下级的时候，自动滑落到，下级的下级下面。从左到右从
上到下。

③九阶会员：

阶会员只有5个人，第二个就是25个，累计滑落多滑落会员数量9阶，之后滑落阶，9∶1循环往复



④滚动收益：

D一阶会员的D一笔佣金是给到你，第二阶会员的第二笔佣金是给到你，以此类推

五五公排滑落+循环上级直推奖+区域订单奖

五五公排滑落模式：

团队是1*5的关系链架构，五五复制

阶梯：5

+

第二阶梯：25

第三阶梯：125

第四阶梯：625

第五阶梯：3125

第六阶梯：15625

第七阶梯：78125

第八阶梯：390625

第九阶梯：1953125

=

九阶相加=2441405

互相帮助，拓展深度

如何成为分享购会员？：

两个条件：

条件一：推荐五个人

条件二：每个月消费九笔订单

分享购5项收益：

1.个人收益(指的是40%消费收益)



2.会员收益(指的是40%共富收益)

3.合伙人收益(指的是区域会员消费，平台返到的10%)

4.招商收益(指的是区域合伙人支付的系统服务费的30%)

5.区域推广收益(指的是推广区域服务中心收益的10%)

点点关注，近我者富，评论点赞，多赚千万。分享模式，分享知识，分享系统，分享价值。搜索微三云
志英，千篇商业模式解析给你听！

扩展资料：

拼拼乐app软件开发，拼拼乐平台商城系统开发。

电子邮件也是互联网营销的基本应用之一。不同的企业和产品以不同的方式使用电子邮件来促进销售。
企业应该结合自己产品的音调，从用户的角度进行分析。只有这样，他们才能走得更远，取得更好的营
销效果。

一、拼拼乐APP分销商城开发步骤介绍

1.购买:会员参与购买，获得产品，同时发送同等数量的快乐豆。未拼中者获得，即平均分享拼中商品40
%的利润。

2.发团:团长可以发起。可以定制分享多人，组建群发团购买，累计1500多个欢乐豆(前期会员可以通过购
买获得欢乐豆)。

3、发团时一定要消耗一定量的欢乐豆，发团者可以享受发团产品利润的15%佣金。黄金。设置参与者人
数和550人。

二、拼拼乐APP分销商城开发玩法介绍

1、假如产品价格有:100元.500元.1000元

2、团长发起拼团，人数20人至50人或设定规定的时间组团。

3、举例:500元产品21人成团。一人，扣除预付款购买优质产品，并获得公司赠送的等值500的欢乐豆。

4、剩余20人，未取得产品，退还预付款，并取得产品价格30%平均分。20150=7.5利润。

5、概率:21人成团率121。63次参团，3机会。没有次数607.5=450元。实际费用1050元够买1500元产品，150
0获得体验团长一次的快乐豆。

6、体验团长，发团金额15%利.润。体验团长每天可以发团。10010次，5005次。1510755=525元。赚取3倍
利.润4500重新获得欢乐豆参团。

免责声明：文章内容来自互联网如有违规、侵权可联系作者删除



小编是软件开发公司，技术团队可开发app、小程序、公众号等模板，如您有需求也可定制化开发，玩家
找平台的勿扰，小编不是平台方。

营销信息被快速复制传向数以百万计的观众，它能够像病毒一样深入人脑，快速复制，迅速传播，将信
息短时间内传向更多的受众。病毒营销通常在用户中自发传播，因此成本非常低。它通常用于网站推广
和品牌。
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