
佛山链动2+1现成案例源码出售

产品名称 佛山链动2+1现成案例源码出售

公司名称 广州量子云力科技有限公司-产品部

价格 .00/个

规格参数 佛山链动模式:链动商城

公司地址 天河区车陂

联系电话 15626225311 15626225311

产品详情

佛山链动2+1现成案例源码出售..佛山链动2+1模式开发、佛山链动2+1软件开发、佛山链动2+1制度开发
、佛山链动2+1平台开发、佛山链动2+1案例开发

传统电商广告的投放，一般是通过广告引流跳转到直播间，用户跨APP实现商品购买。而这次穿山甲对
广告SDK升级后，用户不需要跳转抖音，就能直接在外部APP打开链接完成交易，将抖音直播间的所有
必要信息同步到APP内，包括评论点赞、购买、转发、下单和交易。

这样消费者在站外APP中就可以完成从发现有趣的内容，到完成看播、互动、下单支付等所有环节，减
少用户跳转其他app的潜在转化损失，提升广告收益，也保证了广告主的转化效果。

后，则是在穿山甲兴趣电商能力输出之余，为开发者带来了多种合作模式。比如CPS结算模式，将商品
和直播间的分销预算以CPS的方式开放给开发者。

面对私域流量发展，我们要怎么把握住机会呢

一、链动2+1模式解说

1、两个身份角色：(代理，老板)用户任意消费499，即可成为代理(产品自选，不指定)

2、四个奖励：直推奖100元，见单奖200元，平级奖10%，帮扶奖20%



①直推奖：推荐一一个代理消费获得的直推分佣奖励。(比如A代理推荐B用户，B用户去下单，A代理就
可以获得100元直推奖励)

②见单奖：推荐一个代理消费获得的见单奖励。(比如A老板推荐B代理，B代理推荐C用户，C用户去下单
，A老板就可以获得200元见单奖励)

③平级奖：老板与老板之间两者身份一致的时候，平台额外补贴给上级老板的奖励

(A老板扶持出了下级B也成为老板，此时A.B是平级身份，那A可获得B收益的平级奖，如：B老板直推了
个代理获得300收益，平台设置的平级奖励为10%，那么A就能获得30元平级奖励)

④帮扶奖：1、完成平台设置的提现任务

(推荐2人成为老板，团队下需要"N”个代理，后才可解锁收益，没有达成每次只能解锁80%收益，剩下20
%冻结成基金，完成任务之后才可解锁)(只需要完成一次即可)

二、搭建私域流量有什么好处

私域这个词是近两年才被提出的，但私域玩法的雏形其实是在微商时代：无序添加好友——组建社群—
—朋友圈疯狂刷屏广告到转化(一定有人在这个机会红海里赚到了足够多的钱，于是就有了更多人涌入)
。

过去流量红利时代，生意好做，企业偏重抢流量要转化，不太重视用户运营管理;获客成本很高，新的流
量又少，企业才意识到经营用户，维护老客户的重要性。

客户的获取和流失对于企业的发展有着重大影响，通过搭建自己的私域流量池，可以很好的解决客户流
失问题，无论是对于新用户还是老用户，通过运营私域流量，都能够有效地促进沟通，增加客户粘性和
客户忠诚度，从而保证其不容易流失。

私域流量下的品牌运营时代，虽然品牌推广依旧是要多渠道、但是相比淘品牌时代来说我们的信任建设
和用户心智的强化有个中心化的地方(品牌流量和取得流量的用户留存在私域中);这样我们可以在私域渠
道里面、基于的人货场划分、社交服务等，对用户精细化运营实现品牌势能和销售的双线增长。

我觉得对于大部分企业和商家来说，只要你的投入成本和收益是成正比的话，好就采用广告投放这种方
式，省时省力效果快，让你有更多的做好私域流量的运营，而不是花费精力来获客。

做好私域流量的用户运营，随时为你的用户提供一些有价值的东西，即使在他不消费时，也觉得能从你
这里获取到一些东西。然后就是要更加注重本身产品的质量和服务，这是根基。



我司有现成成熟案例，独立源码部署，有需要快快联系我吧
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