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产品详情

电商平台兴趣电商运营到现阶段，电商平台的运营技术已经非常透明化了，如果到现在你的店铺还是做
不起来，没有流量，那这篇文章一定不能错过了。殿堂级的心得分享是你们看到的有价值的内容。首先
重点就是要搞清楚流量的来源。咱们电商平台小店的流量来源一共是有五种，猜你喜欢商场搜索流量、
短视频流量、直播间流量、达人带货流量。而我们做的电商平台小店门槛非常低，根本不用直播，不用
拍短视频。因为短视频运营还有直播间投流运营这一系列度强，高投入的操作，真的不是咱们普通人能
玩明白的。那我们普通人要想拿到流量该怎么办呢？别着急，咱们接着往下听。当你拿到营业执照，把
电商平台开通好，然后去上架商品，基本上是不会有太多自然流量的。那这就是第二个重点了，店铺权
重问题。因为你是新店之后，店铺没有任何的销量，也没有人群标签，那系统是不知道推荐什么流量给
你的商品。这个时间段我们要做的就是激活店铺的权重。我们先上架 20 到 50
款产品，去做一些基础的人为订单干预。当你完成这个阶段的操作后，你的店铺就出来了，大概会在 4.3
到 4.5 左右。这个时候店铺也会有一小部分的访客曝光了，这个时候我们就拿到了波的基础推流了。那第
三个重点我们讲猜你喜欢的流量是怎么获得的？给大家举一个例子，假如你喜欢在电商平台里边看美妆
博主的视频，那你都会去点赞评论。那电商平台就会认为你喜欢这方面的内容之后，电商平台会专门给
你推荐与化妆品类相关的内容，这也就是所谓的兴趣电商的个性化定制，根据用户的喜好来给人推荐可
能会喜欢的商品。只要你的产品有了这种消费标签，平台就会把你的产品推荐给有相关喜好标签的用户
面前。所以我们店铺一定是要把标签做好的，这样产品才会有推荐的自然流量。那我们的操作方法，可
以选择小店随心推，快速地把产品标签打上去。第四个重点也是重要的就是电商平台商城的搜索流量。
近很多坐店的朋友都会发现商品的访客数量明显提高了，我们在电商平台商城搜索一个关键词，然后看
看展示出来的产品都有什么共同点。我们就会发现只有当搜索这个关键词是包含在这个商品标题里边的
时候，商品才有可能会被展示出来。这也是为什么我一直跟大家在讲要优化产品标题，把一些热搜词放
在标题里边，这样才能被搜索得到。操作就是打开巨量算数，搜索行业关键词，在这个搜索相关里边，
这个圈里边标红的词，把这些词全部记录下来，然后一个个输入到商场的搜索框里，然后看就会出现很
多下拉词。这些下拉词就是我们在做产品标题优化的时候，可以用来组合优化的词，做电商平台一定是
要用心细致去做的， 如果你还有其他问题的话   可以返回主页联系我们
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