
全民拼购模式：不要会员价只要最低价

产品名称 全民拼购模式：不要会员价只要最低价

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

什么是拼购：

具有相同购买意向的零散消费者集合起来，向商家进行大批量购买的行为，也叫自发组织团购。简而言
之就是：联合更多的人，形成更大的力量，花更少的钱，消耗更少的精力，得到我们想要的东西，获得
更多的时间和快乐，享受更好的生活。

展示的就是一种“ 节约、时尚、快乐、共赢”的新型生活方式。
我们倡导的是一种精明与节俭的生活理念，追求的是足金足量的生活品位。 不要会员价只要最低价

什么叫拼客：

"拼"表示集中、联合、一起，"客"代表人，指的是几个人甚至上百上千人集中在一起共同完成一件事或活
动，AA制消费，目的是分摊成本、共享优惠、享受快乐并可以从中交友识友。目前常见"拼客"方式有拼
房(合租)、拼饭(拼餐)、拼玩、拼卡、拼用、拼车(顺风车)、拼游(拼团或自助游)、拼购(团购)等等。

小编从事互联网行业已有些年头了，整天面对各界公司的大佬、负责人，如今互联网电商高速发展的时
代，众多企业都想涌进互联网的浪潮。

企业应该怎么样去做？在这个产品众多、价格透明的时代，如果想在这行业挣到钱，都得动些心思才可
以。

“没模式，何谈产品”。现今的用户都是只认大品牌，对那些没见过的不知名的品牌来说，根本就取得
不到信任，很难进入市场。



在这里小编根据自己的经验，来给那些中小企业分享下怎样通过自已来建立在线源码商城，进入到亿万
市场的互联网电商中来。

一、全民拼购模式

拼商、拼团、拼购，清楚这模式的人都知道在2021年互联网电商界中，全民拼购模式火遍全市场。但因
为一些不法分子，利用这模式来打擦边球，从平台上大挣一笔，如“拼拼有礼⋯⋯等等”那种违背商业
规律的平台当然不会存活太久。模式不存在问题，全民拼购自身也不存在问题，它只是在拼团上做了下
升级，添加了一些更有趣味的玩法。就好比一把菜刀，有人是用来切菜，有人拿来行凶，不能很好地控
制，到后面只会害人害己。市场上的负面消息多了，随之把全民拼购的商业模式推上了高潮。它的确帮
助过很多行业进行了转机，合规合理，互益互利，才能共赢，才能长远发展，这才是它的逻辑思路；

“拼购玩法”和“社交电商”，有着更人性化的奖励机制，把销售产品中的利润最大化，给到参与拼团
活动的玩家。激励玩家在参与和分享的同时，更能带动平台产品的销量，达到“双方共赢”的成果，玩
家在平台可自行选择200元、400元、600元⋯⋯等价格的产品进行拼团活动，满10人后即可开团，如3人能
中奖（购货成功），7人没能中奖（购货失败）。那么购买成功的玩家可获得以下几种奖励：

1、可获得同等价位的产品或等值的购物币；

2、可获得（商品价格）5%的广告收益。

3、可获得（商品价格）100%的购物基金；

而购买失败的玩家可获得：

平台将全额退还参与拼团换购的本金；

那么无论“中奖”或“不中奖”，对于参与的玩家来说都是有利而无害的，对于平台方来说，低成本能
快速拉新拓客来引流，倍增销量。这种模式对于平台运营商来说无疑是线上商城拓客的最好选择之一。

一、盲盒社交电商

随着盲盒交友的出现，互联网电商领域立马展开了行动，结合交友卖货，给玩家增添更多的玩法，所以
盲盒电商模式迅速地火爆了起来，最初的线下自动售货机盲盒，到如今做上市，简简单单的盲盒玩偶，
能做到上市，能够想想下它的市场影响力得多大。

那么在这里小编来给大家分享几个去年比较火爆的案例：

拆拆乐：这种玩法是把玩家分为两种群体，一种是稳定型，玩家参与抽奖，每次抽到盲盒乐币，可以把
乐币兑换能卡，当筹够到能兑换时，就能免费兑换卡。第二种就是刺激型，这种玩家抽到盲盒乐币，就
可以用乐币换碎片，当筹够到20个碎片和1个祈福石，这时便能在该品牌商城里随机抽取商品。

元气部落：此模式简单粗暴，玩家每天可开启一次免费盲盒，只要通过分享到朋友圈或微信就能获取机
会，随后通过盲盒社交模式，达到快速吸粉下单，它这种用户运营跟裂变营销，运营速度一般，可玩性
不大。



欧啦盲盒：此模式内容丰富，里面有用户摊位、盲盒专区、新手试玩、任务中心等、

幸运盒子：平台上总共放100个盲盒，直到所有盲目开完才算结束，做好成本控制就算，玩法非常简单直
接，界面比较简洁。

天天盲盒：平台有分免费专区、盲盒专区、商城专区、积分专区。免费产品专区，需要玩家带来三个新
用户，3件起才能发货，用来引流推广。盲盒专区指的就是平台盈利区，我们称之为用户转化。商城与积
分区就是用来消除泡沫的，还能用来沉淀用户，这种模式大家感觉是否值得深究？
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