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小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

有这么一个彩妆品牌，她们光是在美妆行业既没知名度也每月所谓品牌优势，可是他们便凭着微信小程
序社区电商平台，在很短的时间以内达到非常高的顾客量及其销售额！他们都是怎样做到的啊？让我们
一起看看。

原先她们在一开始建立平台时，就建立了二种真实身份体制，一种称为市场销售、一种叫主管。

而且与此同时发布了一款护肤品套餐内容，这护肤品套餐内容标价在599，而要想变成售卖的前提条件就
是为了购买护肤品套餐内容，成为市场销售以后成为一个老总那就需要去强烈推荐二位客户去购买这599
礼包就能变成主管真实身份。

自然成为了这种真实身份之后还有着奖励机制！

他所宣传的便是：“强烈推荐三人盈利！强烈推荐四人挣钱！”

代理推荐一人就会有150的盈利，而主管推荐一个人就可以获得250的盈利，在其中只要是你主管介绍的
代理商也成了主管以后能够拿到它的10%的附加服务平台奖赏。

换句话说代理商在一开始选购599礼包，推荐一个人就用150，强烈推荐两人就拿300而且就更新变成主管
了，当主管后再推荐一个就用250，是否一下就会了550元钱了，等同于全部礼包只需49元钱就能获得，
强烈推荐第四个人的时候就可以获得纯收益了。



因此当最初自己当老板强烈推荐二位代理的情况下，这俩代理商往往会交给上级领导（并没有上级领导
就交给服务平台）作为支撑发展趋势VIP总数，而后面该代理商前去强烈推荐客户，则主管就能拿到250
奖赏，代理商升成主管则立即摆脱上级领导，发展自己团队。

她们只是就依靠这种体制，在平台发展最初始阶段就发展了100万的会员总数，而且还能得到绝大部分的
流量获取。

但是这样看，客户一共能够得到是多少盈利呢？

假定强烈推荐10人便拥有150×10 250×8=3500的盈利，而且那只是第一层的盈利，后边老总直推销售业
务，老总都能够从市场销售这取得盈利。

于是他在使用这一套方式慢慢地把整个服务平台流量运营下去，而且一个名不经传的渠道从而声名鹊起
！短短的好多个月的时间早已让大家都熟知。

这一游戏玩法你看懂了吗？今日所讲的这个团队，是属于市场里做的不是很好的，这些做得好的乃至后
面还连接了很多生活服务类、供应链管理这些，来给平台赋能。
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