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产品详情

如今线上的搭建很频繁，尤其是商城型的小程序搭建更加的火热。随
着互联网的普及，用户的购物习惯已然发生了天翻地覆的改变。小程
序商城搭建已经不再是新话题，而是热门话题。那么，小程序搭建后
怎样快速引流？我们都知道流量在现在的线上商城中有着很大的重要
性。

值得思考的一个问题是推广卖点是什么？

除了小程序比较传统的二维码进行引流以外，不要忽视了微/信建立起
来庞大的产品生态圈。简单来说，就是利用微/信的其他产品，甚至腾
讯的其他产品向我们的小程序商城进行引流。从zui常见的朋友圈、到
公众号和视频号，甚至是与其他小程序，增加友情链接。同时，利用
朋友圈的私域流量引导微/信好友使用小程序适合一些微/信朋友比较
多。而公众号与视频号可以利用原来积累的粉丝进行比较高效的流量
引导。由于粉丝本身就已经通过公众号和视频号了解了品牌，因此更
加容易向小程序引流。

很多电商网站和电商平台在积累第/一波知/名度和粉丝的时候都是利



用了促销活动。因此电商小程序如果想在zui快时间积累起第/一波用
户，那就要适当进行营销的活动。拥有实体店的品牌可以在小程序中
加入优惠券将用户引导至小程序下单。zui常见的方法就是给予新用户
特别优惠，并增加拉新奖励。这样不但让新用下单的意愿提高，也让
老用户能够自发地为小程序进行宣传。

小程序固然自带了非常大体量的微/信流量。但是想要在数以万计的竞
争对手中脱颖而出，得到更多的流量与销售业绩，就要时刻做好运营
，提高引流量，使用的方法一定不能太死板，要灵活多变。

下面给大家分享一个引流案例，大家快来看看他们是如何引流的。

分享购模式整合市面主流消费平台CPS资源，如外卖cps，淘客，话费
充值等等，消费者通过分享购跳转到别的平台进行消费，可获得打折
产品。

分享购整合了主流的CPS资源，因此消费者不用改变原有的消费习惯
，更容易被消费者接受。再则是消费者通过参与分享购，还能给自己
赚佣金。佣金怎么赚呢？需要消费者每个月消费9笔，分享5人。外卖
本来就要点吧，话费充值每个月都需要充吧，只需要在平台上消费的
都可以算在9笔内，这个门槛还算是比较低的。

五五裂变

1.每个点位下面只有5个位置；2.下面5个位置满了则向下滑落；3.扫码
注册则在该码体系内排位；

4.未扫码注册则按系统体系排位。

举例：第/一层5人，第二层25人，第三层125人...如此类推第9层已经19
53125人了。

团队层级居然如此地多！那么我们应该怎么分佣才合规呢？



因为每月需要消费9笔，每笔消费都给不同的人。合理控制了分销层
级，团队裂变效果也相当理想。接下来我们看到了其实每个人的每笔
消费都均匀地分配到上级，不知道大家有没产生过，每人给你1块钱
的这种想法。分享购模式9层人数合起来244万人，每个人至少会有一
笔消费跟你有关系。
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