
成都消费返利商城系统开发

产品名称 成都消费返利商城系统开发

公司名称 广州微码互联科技有限公司业务部

价格 1000.00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区

联系电话 13480273125 18122468543

产品详情

所谓微信营销，指的是借助微信这个传播工具，运用互联网的技术和手段，向自己的目标群体推广产品
和服务，树立自己的品牌形象，用小的成本获取客户，并随时进行沟通和解决客户的问题，终提高产品
的成交和转化的一种营销模式。目前，微信生态中小程序、企业微信、微信支付等产品均形成一定规模
的、较为规范的服务商体系。微信依托小程序、公众号、微信支付等，逐步形成覆盖12.025亿微信用户、
5000万家商户、6万余家服务商的生态网络。2019年，微信支付商业支付日均交易笔数超过10亿笔，微信
小程序的全年交易额达到8000亿元，同比增长160%。企业微信已覆盖超过50个行业，服务超过了250万家
企业。2019年微信带来的信息消费总规模为4350亿元，拉动传统消费8685亿元。

一、分销返利系统定制主要功能介绍：

(1)商城展现：多个行业，免费海量商城精美模板，可视化编辑，所见即所得，自定义页面，增加顾客体
验，多种分类模板，将商品更好分类呈现。

(2)商城管理：分销返利系统定制可以设置不同权限的管理账号，后台分权管理，全渠道商城系统操作简
单的后台安全的线上提现/结算，支持批量转账/自动体现。

(3)分销推广功能：鼓励会员分销，赚取分销佣金，自定分销规则，形成独特的分销体系，分销海报，通
过二维码和链接分销，自制专题页面，实现线上分销引流。

二、返利商城系统带来的好处

1、将粉丝变成客户



赢在移动返利商城系统开发，进程并不杂乱，就是想方设法把粉丝变成自己的客户，但做起来就需求时
刻和精力。

例如，能够做单品爆款，一来单品更容易传达，二来也能恰当减少本钱。

不管在哪个平台运营，商家关怀的都是怎样取得很多曝光。特别需求把客户引进来的微商城，更需求添
加自己的曝光率。

商家在添加产品曝光率时，好专心于一款产品，由于简单点更易于客户回忆。

2、把客户变成分销商

假设产品质量过关，积累了必定的客户量，就需求把他们激活，想办法让他们把产品推荐给更多人，这
也是分销形式存在的意义，协助商家把客户变成分销商，自动为商家卖产品。

    微信庞大的使用群体使得微信蕴藏着巨大的商业价值和广阔的营销潜力。餐饮、房产和旅游等
领域迅速把握营销动态，运用微信在消费者信息消费和信息沟通中的地位，进行线上营销，开拓线上营
销渠道。移动互联网时代，新兴交流平台是消费者信息沟通和消费的主要渠道，如何利用新兴交流平台
在满足消费者个性化消费需求的同时，将企业信息传递给消费者，是企业提升企业核心竞争力的一种途
径。
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