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产品名称 零售新模式，如何创建了私域流量，把消费者变
消费商

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

许多公司创建私域流量的方法相对于较为原始，如打造出蓝V，或者
做微信服务号。那样很有可能走入两个误区：

1.弱连接+信息流广告的推广方法就误认为创建了私域流量

一味的推广商品信息给客户，犹如一个冰冷的广告机，不考虑到客户
需要的什么，对什么有兴趣。好的主要内容输出本身就是个难点，再
加上公司和商品的限制，主要内容输出更加难得。广告机经营成本高
昂，而且也难留客户，用那样的行为创建起的私域池非常薄弱。

2.希望用中心化的方法锁定流量

所有的公司在消费互联网前期希望用一虚拟形象或者真实偶像来打造
出公司IP，为此锁住粉丝，提升客户转化率，让客户创造终生价值，
但那样的难度系数太高了，客户的心里怎样能够装下那么多偶像呢？

面对移动电商的快速发展，我们又要怎么把握机会呢



一、打造出智慧零售项目哪些是准备环节中的核心关键？

在整个准备过程中，更重要的是做好每一个细节，为后续项目的正式
深入开展提供有力的支持，如：

1、商品

如果公司有自己的主要产品，可以直接作为新项目的产品；如果是实
体转型或者团体负责人创业，需要找OEM选择产品和订购产品。

另外，商品的包装、卖点等方面，也需要结合顾客的需求确定下来。
例如很多顾客比普通精华更喜欢干净卫生的次抛，这类产品的卖点是
安全卫生。

2、计划方案

归根结底，新零售项目是一个团体的事情，需要真正将项目做起来，
主要是人！智慧零售是通过彼此之间的社交将商品流通出去，实现“
自用省钱，分享赚钱”。

如何让消费者省钱？如何让代理赚钱？这就涉及到了关于代理商、顾
客的各种计划方案，例如利润比是多少呢？每个等级的门槛是多少呢
？代理商达到一定目标后，给予什么奖励⋯⋯这些都要给代理商讲清
楚，道明白。

3、团体

计划方案做好以后，就需要考虑到“招人＋带团队”，你的第 一批种
子代理从哪里来？怎样招募更多代理商？怎样邀约代理商参加经销商
大会？

通常情况下，项目正式实施后，许多公司选择通过开经销商大会、产
品发布会的形式邀请有意向者参加并将其转化成自己的代理商。



在这之前就需要营造氛围，例如发布朋友圈（倒 计 时、产品说明、
品牌介绍等相关的海报）；列名单（将周围有希望成为代理商的人一
一列出来并约时间沟通）；发布相关文章（在不同的媒体渠道发布经
销商大会、产品发布会的信息）等。

《2022新零售模式【模式解析】》

二、2022年新零售热门模式解析

（1）.2+1链动奖励模式系统简介：

1.成为代理:条件：加盟区任意消费499元，成为代理(商品选择，不指
定)，即可生成自己的推广码。推广所得第
一单100元，第二单也是100元，

2.成为老板：条件；完成直推2单后升级为老板，享有间推奖励。

3.成为“老板”后，直推奖励:300元/单，伞下1号位和2号位间推奖励:2
00元/单

新零售级差模式介绍

会员身份礼包怎样升级（订单累计不清零，1盒等于5单）

一共有六个等级，分别是：VIP、区代、县代、市代、省代、大区

成为代理商以后就是VIP等级：分享一单体验装利润：18元、一盒利
润：70元、5盒利润：350元。

团体10单升级区代：区代分享一单体验装利润：23元、一盒利润：100
元、五盒利润：500元



整个升级环节以此类推：六个等级之间，体验装之间的差价是5元，
一盒之间的差价是30元，五盒之间的差价是150元。

模式总结

支付成功即可成为代理，推荐两个代理即可成为老板

第三条线开始才可以获得/团队奖励/团队平级奖励，在回本的同时即
可获得身份带来的永 久收益

当未达标情况下，在活动直推跟平级奖励时需要扣除手续费到帮扶基
金余额

成为代理身份后，会贡献两个下级给自己的上级。
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