
代运营有哪些坑已经入坑了的果断退款

产品名称 代运营有哪些坑已经入坑了的果断退款

公司名称 武汉臻诚源法律咨询服务有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 洪山区高新大道116号长航蓝晶国际

联系电话  13277951809

产品详情

有些代运营公司更有一套，坑人都要弯弯绕绕的，它是这样规定的：先收3个月运营费，一年业绩做不到
500万，全额退款，收了钱以后就只是上上产品，优化标题，三个月到期，也无所谓，因为签的是年度合
同，卖家不把下一个季度的运营费给到，就算是违约，不是他做不到500万。

代运营有其存在合理性，但仍需沉淀

近年，由于一些不良的代运营公司只图赚快钱，因此造成了许多如上文一样让人无法接受的情况，而“
跨境电商代运营”的名声也并不好。提及“代运营”，很多卖家的反应就是“韭菜”。当被问及是否考
虑找代运营来管理自己的账号时，更是连连摇头，甚至恨不得调动全身细胞来拒绝。

难道代运营就那么不堪？

事实上，代运营的存在有其合理性，同时也符合商业本质的逻辑。

都说代运营的存在都是用来坑工厂的，但反观外贸工厂现状和痛点，确实对代运营有一定的需求。

近年，传统外贸困局不断，订单量下滑严重。为打开新销售渠道，外贸工厂转型跨境电商的呼声越来越
高。很多人认为，工厂坐拥现成的供应链资源，做跨境电商简直是信手拈来，然而现实却是大多数工厂
做跨境电商都做得不好。

有行业卖家指出其中问题时说：“因为以前做外贸的模式是，工厂先接到客户的需求，再按照客户要求
进行生产，再按客户的要求交货，流程比较简单，但跨境电商B2C是零售，面对的是终端消费者，不仅
要根据市场需求和竞争情况来进行产品开发，还要在电商平台和社交平台上做好持续的营销推广，这些
对于工厂来说实在是太难了。”

在这一情况下，代运营正好可以解决外贸工厂的痛点。

但现在矛盾点在于如今的代运营模式重点仍在于“代”字，代运营公司和外贸工厂双方的风险和利益是
不对等的。可以说，目前的代运营模式下，所有风险都是工厂来承担。货是工厂压货，营销费用是工厂



出，工厂每年还要给代运营公司好几万甚至几十万的服务费。可能店铺没做起来，工厂亏得一塌糊涂，
但是代运营公司服务费、销售提点，照收不误。

此前行业热议某跨境大卖也加入了“代运营”的行列，更侧面反映了这一模式的可行性。但综上来看，
目前的代运营市场鱼龙混杂，未来走向规范化仍需一些时间和积淀，同时对这一模式进行优化，让工厂
和代运营双方互补，互惠互利，也是一件值得思考的事情。

学会四招，避开不靠谱代运营

目前代运营模式仍有待完善，但又有这方面的需求，如何避坑？某行业论坛上，贴主“haijoe523”给出
了相关建议，现在小编整理如下：

一、新公司。成立时间1-2年的，尽量不要考虑，一是经验和资源都不够丰富，亚马逊一个经营周期也要
一年。另外有可能是来蹭热度赚快钱的。

二、吹牛的。什么都不问，就说可以做，可以赚钱。承诺能做100万、200万的，基本上都是忽悠的。还
有些声称自己在海外有多少个海外仓。要建立自己的仓储系统，费用十分高昂，代运营没有这个实力。

三、收费特别低的。一年3万、4万服务费，一个人的工资一年都不够，再扣除销售人员的奖金，真正能
投入到运营的钱少之又少，怎么可能运营好。

四、不给看案例的。真正在做亚马逊的，总可以拿出几个账号给客户看他们实际操作的情况。完全不给
看案例的，要留个心。
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