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产品详情

小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

做水产市场，竟然根据平台营销2个月的日子里就可以达到两三百万的销售额！

给大家分享的就是一个海边长大哥哥所使用的运营平台及其经营模式。

大家都知道，大家中国人每一年的过年过节，除开和家人团聚以外，大红包送礼物也是非常重要的一部
分，有的喜欢拿上一盒好的茶叶，有的喜欢携带二瓶美酒，但他却刚好便是应用着这种一销售市场核心
内容。

大哥发觉以后，它就找到了一个软件外包公司，来给它的海鲜产品制定了这样一款电子商务商业运营模
式，它的营销渠道啊，真的是五花八门，即便是各种电子商务平台也都在帮他出售，甚至小程序商城系
统及其都是有卖它的商品。

那样在他服务平台之中，来购买海鲜产品就能获得一个积分奖励，用户可用这些积分兑换用于去积分商
场里去开展抵税。

不过如果就这么简单绝对不很有可能能有这么多的销售额及其销量，在他服务平台里面还具备一个众筹
项目功能的，用户可用这些积分兑换去参与众筹项目主题活动，只需众筹项目筹满以后客户就可以获得
积分兑换回到给过的零钱奖赏，而且零钱可转现。

听到这里是不是你就能知道，客户可通过这个积分兑换参加众筹项目主题活动进而，一点一点地将自己
选购价格昂贵海鲜产品把钱退还回家。



想象一下假如你来购买淡水鱼或者其它的干货知识，坚信针对水产市场有点儿掌握的人都知道，这一部
分产品报价高、分量少简直是这类产品的象征，假如忽然有个人对你说，在这样的平台买自身最爱吃的
淡水鱼、海产品等，不仅能够得到折扣优惠，更重要的是还能够可在这样的平台里边挣到许多，你愿不
愿意来买？

但在服务平台之中，他每一期的积分兑换提高都设在40%，第一期1000、第二期1400、第三期...、第四期.
.....依此类推，而且他也在服务平台之中设置权限一些限定。

第一期：一个客户每一期只有参加100-200；

第二期：一个客户每一期只有参加100-300；

第三期：一个客户每一期只有参加100-400；

第四期：一个客户每一期只有参加100-500；

依此类推。

慢慢，客户要不断地开展回购又或者是需要邀约我身边的人前去购买东西。

自然客户一个人去强烈推荐客户前去服务平台参加活动，还可以获得一定的推广奖励。

那依照这样的活动，他会不会亏损？是否会亏到倾家荡产？等到最后的情况下，每一个顾客手上都有大
量积分兑换，一旦主题活动不成功他应该怎么办？

最后他应用了这样的一个计划方案来给它的服务平台清除泡沫塑料......
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