
全新ck模式富络经典线下生产工艺搬线上用户可参与获得收益？富络
经典项目系统开发

产品名称 全新ck模式富络经典线下生产工艺搬线上用户可
参与获得收益？富络经典项目系统开发

公司名称 东莞市南城缘宝商务信息咨询服务部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市石排镇瑞和路松山湖生态园B栋2-5
楼

联系电话 18002681353 13652805628

产品详情

近年来，酱香型白酒迎来发展热潮，以茅台为代表的酒企业绩表现优异。

截至目前，19家上市白酒企业中共有12家发布了业绩预告，头部品牌贵州
茅台（600519.SH）、以及包括泸州老窖（000568.SZ）、山西汾酒（600809
.SH）在内的第二梯队酒企，均实现了双位数的业绩增长。

有行业人士认为，受益于茅台品牌溢出效应，酱香型白酒将迎来3-5年的
风口期，或将取代浓香型掀起第二轮香型替代热潮。

中国酒业智库专家欧阳千里接受红星资本局采访时称，药企收购酱酒企业
，侧重于酱酒的利润空间大、复购率高，而且不用担心“科技改变行业”
。

值得一提的是，在修正药业之前，药企天津天士力已经先行一步，通过收
购的方式杀入酱酒渠道。其控股的国台酒业号称“茅台镇第二大酿酒企业
”，2019年国台酒业净利润达到3.74亿元，为天士力贡献了18.88亿元的营
收。



欧阳千里表示，药业的利润虽高，营销投入却居高不下，渠道难以控制，
也难以形成品牌，而酒业却不存在此类痛点，“酱酒的品牌不足，让资本
、渠道看到了再造品牌的机会，而浓香型的品牌过剩，相比酱酒难以再造
品牌。另外酱酒的利润相对丰厚，所以吸引了越来越多的玩家入场。”

任何一个国家、企业、人，想彻底摆脱互联网活到昨天，是不可能的。这
是这次大环境事件给世界经济的强烈信号......我们必须把握未来，跟着大
数据互联网的方向走，要依靠商业模式做大做强。说到下面这个模式，众
筹，市场上已经很普遍了，也有不少人来问小编这个模式到底能不能引流
。那么接下来微三云张宇小编就给大家分享众筹卖货的升级版模式——富
络经典众筹模式升级版加零撸双轨制升级制度。

富络经典泰山众筹模式升级版加零撸双轨制升级制度，

10元入场撬动百万财富，注册平台那一刻开始，三方机构，以及银行就会
监管你的本金，因为富络经典是集团架构

有主体公司，责任有限公司，充值会被三方机构(抖音同款三方支*付易宝)
杉德，以及银行监管

还有供应链名酒夜郎古作为品牌合作方等各种品牌企业，烟航全权控股！

平台安全有保障，不碰资金，不碰供应链！

富络经典

占位占位

全新CK模式，震撼登场

人人可可参与

航空公司控股，浙江杭州名六合律师事务所、第三方支*付北京易宝和杉
德支*付保驾护航



富络经典  经典人生

平级没有收益（直推奖励1%）

直推5个有效会员轻松上等级拿收益

原理

平台作为一款线上场景体验式APP，让用户通过线上虚拟场景与线下实际
相结合，采用B2C商业模式，不仅做到品牌推广宣传，还能通过线上+线
下相结合，参与企业的发展盈利，实现企业平台化，公司股东化，全民参
与化

实现先体验后消费的共赢目的，彻底解决传统企业发展难，销售难的问题
，真正打造人+场+货一体化商业闭环

1.通过流量思维，获取私域流量，打造真实的会员数据

2.在一年内突破10Yi业绩目标，助力民营企业销售3Yi特色产品

3.丰富消费应用场景，如商城购物，出行机票，旅游，生活缴费，线下吃
住行，加油，话费等等

4.成立渠道，供应链等分子公司，进入资本市场

一：无泡沫， 无风险。 

二：商城购物，不伤人脉。 

三; 资金透明，收益可观。 

四：参与灵活，本息无忧。 

五：运营，快速裂变。 



六：强大背书，实力保证。 

七：周而复始，生生不息

玩法介绍

一生酿好一坛酒，让世界爱上中国酱香

参与规则

向平台兑换酒粮后，在酒窖里进行发酵，从而得到酒体，酒体可以在公司
的商店里进行回购，得到余额，余额可以体现

如果不兑换酒体，可以转换成酒粮继续酿酒，产生收益

每仓有50%以预约的方式，50%以抢占的方式，2天/仓，仓/30%增长

第三仓满仓后，仓的酒粮成功酿出酒体，可以得到6%的增值收益

例：100斤的酒粮=106斤酒体

两天一仓，三仓为一轮，也就是6天，按照一个月30天，等于可以酿5轮的
酒体，5x6%=30%【增值收益相当于月化率30%】，这是个人收益，还不
包含团队收益

每仓以30%的规模增长，假如到了第100仓的时候，酒窖没有达到规模，那
么就意味着酿酒失败，该仓酒粮全部返还，后参与酿酒的二十人，获得该
酒窖利润10%的奖励

该仓倒数一仓，二仓（第99仓，98仓）酿酒失败，可以获得70%的酒体，3
0%的积分+幸运值+优先权

兑换产品后额外获赠相应的幸运值，次日起参与酿酒利润的10%

进入幸运池



例：酿酒利润是1千万，积分看广告是3千万，A手上持有300的幸运值，那
么A获得的酒粮相当于1千万/3千万x300=A所得酒粮

该仓酿酒失败后，从仓开始循环，周而复始，生生不息

收益分析

把线下生产工艺搬到线上用户可参与获得收益

一：用户参与酿酒工艺，可获得收益

成功抢购酒粮有6%的收益

举例：自己每仓抢购10000份酒粮，X6%=600

2天一仓，3仓出一仓，等于6天一轮，一个月有5轮

6%X5=30%,月化率30%，10000X30%=3000,月收益

这是固定酿酒，也就是定投，如果重复酿酒，收益更高

这是一个酒窖的收益，如果是两个酒窖，收益加X+

按自己抢购的酒粮算收益，抢的越多，收益越多，能赚多少凭手速和能力

二：招商收益

直推奖金，享受直推酒粮业绩1%的收益

举例：

1个直推，每仓抢购10000份酒粮，每仓奖金100

10个直推每天抢购1万酒粮，每仓奖金1000



每仓收益轻松达到1000+，直推越多，收益越高

三：分享收益（团队流水分红）

实习酿酒师

直推流水1%，酒粮回购服务费50%，团队总流水1.5%收益

直推5人，团队业绩达到5000

自己每仓酿酒1万份，酿酒利润1万X1%=100

直推流水5000，直推收益：5000X1%=50

酒粮回购服务费50%，5000X5%X50%=125

团队总流水5000，团队收益：5000X1.5%=75

100+50+125+75=350+（每仓的收益）

也就是说，达到实习酿酒师，只要5000的流水，这是每个人都可以轻松完
成的，几乎没有门槛，每天收益起步350+，而且每仓的流水都在递增，因
为每仓以30%的规模递增，所以收益也会递增，而且这只是1个酒窖，如
果是2个酒窖，收益加X+，如果3个酒窖，再加X+，以此类推

初级酿酒师

直推流水1%，酒粮回购服务费50%，团队总流水2%收益

直推10人，团队业绩达到50000

酒粮回购服务费50%，50000X5%X50%=1250

直推流水50000，直推收益：50000X1%=500

团队总流水50000，团队收益：50000X2%=



富络经典项目系统开发，找微三云吴金鹏
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